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 الشكر والتقدير

ومنحني العزيمة  أتوجه بالشكر والحمد لله سبحانه وتعالى الذي ألهمني الصبر
 والقدرة وهيأ لي السبل لإتمام هذا البحث.

يطيب لي أن أتقدم بجزيل الشكر والتقدير للدكتور هيثم الطحان الزعيم لتفضله و 
 بالإشراف على هذه الرسالة وعلى كل ماقدمه لي من نصح وإرشاد وتوجيه.

الدكتور راتب للأساتذة الأفاضل أعضاء لجنة الحكم كما أتوجه بالشكر والتقدير 
البلخي والدكتور زكريا سلامة لقبولهم تحمل عناء قراءة ومناقشة هذا البحث 

 وتقديمهم الآراء لتقويمه.
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 ملخص

 

يقة هذا الوقوف على حقو  ،لعقد الامتياز التجاري  ةلى فهم الطبيعة القانونيإهذه الدراسة  تهدف
وتمييزه عن العقود  لهذه الدراسة أهمية خاصة لمعرفة الجوانب القانونية لهذا العقد كما أن، العقد

  هة.المشاب

فقد ذهبت معظم  التجاري متياز الاقد وتعد هذه الدراسة محاولة جادة لإعطاء فكرة واضحة عن ع
 .بما يتماشى مع أحكامها الوطنية إلى تفسيره وتطبيقه العربية الأنظمة القانونية لمختلف الدول

 كـــــان مـــــن أبرزهـــــا تحديـــــد مفهـــــوم جالدراســـــة إلـــــى مجموعـــــة مـــــن النتـــــائهذه توصـــــلت  وقد
القانونيــــــة التــــــي  ثاروالآفيــــــه، المتعاقدين التزامات وطبيعتـه القانونيـة، وتحديـد  ،الامتياز التجاري 

 .وانقضـــــــائه ــــــب علــــــى انعقــــــادهتترت

تطوير الأنظمة و  ،لتلك العقودة ملائم ةقانوني بيئةضرورة العمل على توفير  الباحث بين وقد
، وكذلك العمل على إيجاد المناخ التنظيمي طرفي العقد الحالية المعمول بها بشكل يحمي كلا

 .الامتياز التجاري لنشر ثقافة 
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Summary 

 

This study aims to understand the legal nature of the commercial franchise 
contract, and to identify the reality of this contract. This study also has a 
special importance in knowing the legal aspects of this contract and 

distinguishing it from similar contracts. 

This study is a serious attempt to give a clear idea about the commercial 
franchise contract, as most legal systems in various Arab countries have 
interpreted and applied it in line with their national provisions. This study has 
reached a set of results, the most prominent of which was defining the concept 
of the commercial franchise, its legal nature, defining the obligations of the 
contracting parties, and the legal effects that result from its conclusion and 

expiration. 

The researcher pointed out the necessity of working to provide a suitable legal 
environment for these contracts, and developing the current systems in effect 
in a way that protects both parties to the contract, as well as working to create 

a regulatory climate to spread the culture of commercial excellence. 
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 مشكلة الدراسة

في  (Franchise)الامتيازفي عدم وجود تنظيم تشريعي متكامل يتناول عقد  الدراسةتتمثل إشكالية 
 الامتيازمعظم الدول الأجنبية قد عنيت بتنظيم الأحكـام الخاصـة بعقـد فأن  سوريا وبعض الدول العربية

 الوكالاتكعقد  التجارية الأخرى مع الكثير من العقود  هإلى تشابه بلأضافةهذا ، هميتهوذلك نظراً لأ
 .يةمة تجار لاالتجارية، وعقد الترخيص باستعمال ع

تلك الخاصة بلعقد والمشاكل القانونية والمالية الناتجة عن عدم  بلامتيازكما ان اهم المشاكل التي تتعلق 
معرقة الممنوح له بما له من حقوق وماعليه من التزامات ومشاكل اخرى تنتج عن ضعف الحماية الكافية 

 .للمستثمر

 :تساؤل رئيسي وهو الدراسةمن مشكلة  وبناء على ماسبق ينبثق

 (Franchiseالأحكام القانونية التي تنظم عقد الامتياز التجاري ) ما

 :وتتفرع عنه عدة تساؤلات وهي

 ؟الطبيعة القانونية لعقد الامتياز ما .1
 ة؟في سوري الامتيازعقود المطبقة لتسجيل القانونية  جراءاتالإ ما .2
 ؟هل لعقد الامتياز خصوصية يتمتع بها عن سائر العقود التجارية .3
 ؟الامتيازهل تتوافق الأحكام القانونية لعقود الوكالات التجارية مع الطبيعة القانونية لعقود  .4
 ؟ومن المسؤول عن تحديدها الامتيازعقد  طرفيما التزامات  .5
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 دراسةهداف الأ

  ي:راسة بشكل أساسي إلى توضيح ما يلتهدف هذه الد

، وذلك من خلال تعريفه وبيان أهميته، وتحديد متيازالابيان المفهوم القانوني لعقد  .1
وتحديد الآثار الطبيعـة القانونية له من خلال تمييزه عن العقود الأخرى المشابهة له، 

  د.المترتبة على العق
 .والعقود المشابهة له متيازتوضيح الأنواع المختلفة للا .2
  .القواعد القانونية المطبقة على تلك العقودبيان  .3
 .متيازي يواجهها عقد الاتالإشكاليات البيان أهم  .4
جراءات المتعلقة بأنهاء وكذالك الإ طرافه والتزاماتهم التعاقديةبيان العلاقات الناشئة بين أ .5

 .العقد

 موضوع الدراسةهمية أ

إذ إن  ،بمعاملات تعاقدية أصبحت واقعاً لا يمكن تجاهله الامتيازبأرتباط عقود  العمليةتتمثل الفائدة 
فأغلب المنتجات الموجودة في أسواقنا والتي تحمل علامات شهيرة ذات سمعة ، العربي يزخر بذلكواقعنا 
الذي أصبح من أهم العقود التي يتم من لى دراسة ذلك العقد إوهو مايدعونا  متياز.تحت مظلة الاتدخل 

 .مصاف الدول المنتجةتحريك اقتصاد الدول النامية، والرقي بها الى لها دفع عجلة النمو الاقتصادي و خلا

في ظل غياب التنظيم  الامتيازفتتحقق من خلال مناقشة الجوانب القانونية لعقد  القانونيةأما الفائدة 
معظم الدول  في المقابل فإنلمتعاقدين، حتى يومنا هذا رهينة اتفاق ا هذه الفائدة تزال لا إذ ،التشريعي له

تزال معظم الدول العربية بعيدة عن  الأجنبية قد عنيت بتنظيم الأحكام الخاصة لعقد الامتياز في حين لا
 .لوضعها في إطار تشريعي ينظمها دون أن تتدخل ذلك

وتوضيح خصائصه وتعدد  الامتيازتتبين من خلال التعريف بعقد  علميةكما أن لهذه الدراسة أهمية 
أنواعه والتي تمكن الباحثين من الإفادة من هذه الدراسة واعتبارها كمرجعاً متواضعاُ من حيث المعلومات 

  .التي يحويها عقد الفرنشايز
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 دراسةمحددات ال

 .هذا العقد موضوع ندرة المراجع: حيث يوجد القليل من المراجع العربية التي تتناول .1
 فتقار، واالدول العربية والعديد سوريةفي  متيازالخاصة بعقد الا انعدام التشريعات .2

د من البلدان العربية في العدي متيازعقد الاالخاصة ب النصوص التشريعية إلى القواعد
 .متيازى تنظيم قانوني لعقود الالالتي تسعى إ

بياناتها عدم رغبة العديد من الشركات المانحة للامتياز أو الحاصلة عليه من عرض  .3
 .أو عقودها المكتوبة للدراسة

حيث لايوجد هناك  ،لامتياز التجاري اتشتت المعلومات في المراجع العلمية المتعلقة ب .4
 ي يتناول جميع تفاصيل ذلك العقد.مرجع علم

 دراسةمنهجية ال

حيث  .كثر من منهجالاعتماد على أالعلمي المعاصر الذي يتمثل ب منهج البحث يتبع الباحثس
طلاع على الأدبيات المتعلقـة قوم بالايكذلك سو  دراسة استدلالية.مقارنة و يقوم بدراستين، دراسة س

من الأدبيات التي تبحث في  به بموضـوع الدراسة وجمع المعلومات حول هذا العقد، وما يتعلق
عانة ، كما سيتم الاستسابقة دراسات وأو أبحاثاً أة ن ذلك مؤلفات فقهيهذا الموضوع، سواء أكا

 ؛نترنتا العقد من خلال شبكة المعلومات الإوالاعتماد علـى الكثيـر من المعلومات المتعلقة بهذ
ة المعنية جراء مقابلات مع الجهات الحكوميبإ ثالباح قومسي . وأخيراً ك لحداثة هذا العقدوذل

 .متيازبتسجيل عقود الا

 الدراسةحدود 

تم تطبيق الدراسة على الموظفين العاملين في وزاراة الاقتصاد والتجارة الخارجية  حدود المكانية:ال
 )مديرية التجارة الخارجية، دائرة الوكالات والفروع الأجنبية( في سوريا

تم تنفيذ الدراسة خلال فترة زمنية محددة استمرت من بداية الشهر الأول من  حدود الزمانية:ال
 م2024ر السابع من عام نهاية الشهم الى 2024عام 
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 الدراسات السابقة المتعلقة بموضوع البحث:

 ،ة النجاح جامع، رسالة ماجستير عقد الفرنشايز وآثاره، بتشاوي، دعاء طارق
 ، فلسطين2009الوطنية،

هذه الدراسة تعريف عقد "الامتياز" ضمن دراسة علمية فقهية قانونية مفصلة  تناولت -
ومبينة النشأة التاريخية لهذا العقد والقوانين المنظمة له، ومن ثم انتقلت إلى إيراد 
التعريفات الخاصة بعقد الفرنشايز،وذكرت أنواع هذا العقد والنماذج المختلفـة لإدارته 

متياز بطبيعته القانونية وتحديد خصائصه والتزامات بلأضافة الى تمييز عقد الا
اطراف العقد، حيث توصلت الدراسة إلى أن العقد عبـارة عـن نظام مستقل ومتميز 
عن غيره من العقود والتصرفات المشابهه له، بحيث يجمـع بـين طياتـه خصائص 

نة العديد من العقود والتصرفات، لكنه يستقل عنها فهو يتمتع بخصائص معي
 تستوجب تمتعه بقواعد وأحكام خاصة.

 جامعة 2020، الهيدوس، عائشة، الطبيعة القانونية لعقد الفرنشايز، دراسة مقارنة ،
 قطر، كلية القانون 

تبحث هذه الرسالة بالتحليل والمقارنة مدى فعالية تطبيق بعض الأنظمة للعقود  -
بأن عقد "الفرنشايز" لدراسة كما بينت هذه ا المسماة المشابهة لعقد "الفرنشايز"عليه ،

وتوصلت هو عقد خاص ذو طبيعة خاصة تميزه عن غيره من العقود المشابهة ، 
الدراسة إلى نتيجة مفادها أنه على المشرع القطري القيام بسن تشريع خاص بعقد 
"الفرنشايز" وقد اقترحت في هذا السياق بعض القوانين التي تساعد المشرع عند سنه 

 .التشريع

 

مع الدراسات السابقة في المفهوم ستتلاقى هذه الدراسة يغلب على تلك الدراسات الطابع النظري حيث 
أهم الأجراءات القانونية  ستظهر اعنها في كونه وتختلفلعقد الامتياز وتحديد أنواعه وخصائصه، العام 

التي الدول العربية  أهم المستجدات في كما سوف يعرض ،المطبقة في تسجيل عقود الامتياز والقواعد
 بغية الاستفادة منها.تعنى بتنظيم الأطار القانوني لذلك العقد 
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 الأولالفصل 

 الإطار التمهيدي

 المقدمة:

وإنشاء مشاريع جديدة أو  ،وتزايد الرغبة في ريادة الأعمال ،مع النمو الاقتصادي الدولي السريع
حري يخدم رواد توسيع انتشار علامات تجارية موجودة بالفعل، يظهر الامتياز التجاري كحل س

بقوة كبديل جيد وفعال في تخفيض معدلات فشل  الامتيازحيث برز نظام والمستثمرين الأعمال 
نب الاستثمار، ار الأفضل من جاالمشروعات التقليدية خلال الفترة الأخيرة، وأصبح الخي

 . ضافة إلى تحسين بيئة المنافسة، وزيادة جودة المنتجات، والاستفادة من نقل التكنولوجيالإاب

لتستثمر فيها  مشروع رائد أو علامة تجاريةسواء كنتَ تبحث عن  ،هو الحل الأمثل متيازالاإن 
في بناء علامات  علمن تأسيس شركة ناشئة من الصفر، أو كنتَ من الذين قد نجحوا بالف بدلاً 

 . سعكولكنك تفتقر لرأس المال الكافي لتمويل تو  ،تستحق التوسع والانتشارتجارية رائدة 

يتكفل بموجب هذا العقد بتعليم  وتتلخص عملية الامتياز في أن شخص يدعى مانح الامتياز
جاريـة لامتـه الت، وتخويلـه اسـتعمال عوالفنية شخص آخر يدعى الممنوح له المعرفة العلمية

الخاصة  علامة التجاريةأما الممنوح له فيتكفل باستثمار هذه المعرفة واستعمال ال .وتزويده بالسلع
د تتطلب إدارتها هذا فإن المانح يتغلب على تعقيد عملية إدارة فروع جديدة قبو  بمنتجات المانح

الممنوح له من خلال بنفس الوقت المحافظة على جودة المنتجات التـي ينتجهـا رأس مال كبير، و 
منـتج الخاص به، بالإضافة الرقابة التي يفرضها المانح ما يضمن له المحافظة علـى سـمعة ال

يستفيد الممنوح له  المقابـلفي تي تدفع له من قبل الممنوح لـه، فادة المادية من المبالغ الإلى الإ
 .للنجاح ة استثمارية قويةفـرص من اسم المانح وشهرته وذلك ما يوفر عليه الجهد والوقت ليضـمن

يكون  ي، حيثأهمية كبيرة كأداة تساعد على الإنماء الاقتصادي والتجار  متيازلعقد الاوتظهر 
يلة لتطوير اليد العاملة هذا العقد وسيلة لجذب الاستثمارات التي تجلـب التكنولوجيـا المتقدمـة، ووس

وذلك ما يسهم في  ،لمشاريع المقامةل العمال لتحضيرهم تلقاهيالذي من خلال التدريب  ؛الوطنية
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رفع كفاءة القوى البشرية، والتقليل من نسب السـيولة المتسـربة للخـارج، وزيـادة الاستثمار في 
المشاريع المتوسطة والمبنية على العلامات التجارية الناجحة، والعمل علـى عـدم الإضرار 

المنافسة ت المحلية لإعادة ترتيب أوراقها حتى تتمكن مـن بالمنتجات الوطنية، وتحفيز الشركا
 .كللمستهل ةا المقدماتهبما يرفع من قيمة منتج

والأنشطة  عماللية لهذا العقد في بيئة ريادة الأهمية العمالأ سبق قدرمما  استنتج الباحث
أعمالهم في التوسع  إلىت التجارية صحاب المشاريع الناجحة والعلاماأوحاجة كل من التجارية، 

لك حاجة المستثمرين لفهم الطبيعة القانونية لهذه العقد كذ ،ودولياً  نشطتهم التجارية محلياً أو 
  .وتفريقه عن سائر العقود التجارية المشابهة له

 ،أنه لا يوجد في معظم الدول تشريعات تحكم جميع جوانبه قد الامتياز التجاري ومما يميز ع
حيث لا يوجد قانون ينظم أحكام هذا العقد باستثناء وجود بعض  ،عربيةوعلى الأخص الدول ال

، وبالتالي غموض الطبيعة القانونية له، النصوص المتفرقة المتعلقة ببعض جزئيات هذا العقد
وتشتت القواعد التي تحدد طبيعة هذا العقد وآثاره على المتعاقدين من حيث الحقوق والالتزامات، 

يؤدي إلى إهدار وبالتالي فإن ذلك ربما  د،موضوع هذا العقالتي تعالج ندرة في المراجع مع 
 الممنوح له  حق لاسيما، و الحقوق 

لا بد من توفير مناخ قانوني ملائم لهـذا النوع من  ؛عقد الامتياز من أهمية اقتصاديةلما ل ونظراً 
 قانونياً  متيازالعقود، كذلك ضرورة العمل على توعية المستثمرين الراغبين في العمل بنظـام الا

من حيث  متيازفي موضوع الاأن يبحث  ولذلك فقد ارتأى الباحث. وفنياً  وإدارياً  واقتصادياً  ومالياً 
 ه.وخصائصأركانه حصر و  ،تحديد مفهومه

فـي مسـتلزمات دراسـة  والخوضطبيعة عقد الامتياز، ل عامة اسةالبحث على در  هذا سيرتكزإذ 
طور التاريخي لهذا العقد، الت، مع بيان بوجه عام متيازعقد الا سيوضح الباحثالموضوع، بحيث 

العقود  وأهميته، وتمييزه عن غيره من هوأنواعه، وخصائصمع تحديد أركانه هذا العقد  وتعريف
 وشروط، وبيان التزاماتهم التعاقدية تناول آثار العقد على أطرافهي، كذلك سالمشابهة الأخرى 

 د.إنهاء هذا العق
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 مفهوم الامتياز التجاري : المبحث الأول

هنا يأتي دور  .لى الموارد أو الخبرة لتحقيق ذلكتفتقر إ هاتخيل وجود فكرة عمل رائعة ولكن
وشخص أو شركة يريد  ،طرفين: مالك علامة تجارية ناجحة إنها شراكة بين .الامتياز التجاري 

، مانح الامتياز العلامة التجارية استخدام تلك العلامة التجارية لتسويق سلعهم أو خدماتهم. يوفر
 ،لجميعل مربح لك يكون لدينا اتفاقوبذل. بينما يتحمل صاحب الامتياز مسؤولية تشغيل الأعما

، بينما يربح صاحب الامتياز من اسم راسخ. الامتياز بتوسيع علامته التجاريةيقوم مانح حيث 
، لكن فهم الأساسيات قد يكون المفتاح لجعل هذا الحلم حقيقة يبدو الامتياز معقدًا في البدايةقد 

 1.واقعة

، والرغبة في إدارة عمل تجاري ناجحلديه رأس المال  -نسميه سالم - ""ألنفترض أن الشخص 
للمشاريع الناشئة في عامها فقط  %(10)قتصاد العالمي ومعدل نجاح مع اضطراب الا ولكن

، ر من الخبرة في الإنتاج والإدارةستحتاج إلى الكثيو  ،الأول يبدو أنها خطوة محفوفة بالمخاطر
 .الأمر الذي يستغرق وقتًا وجهدًا

مزدهرة من خلال تصميم قام بالفعل ببناء علامة تجارية  -نسميه محمود – "ب"الشخص  أما
، فقد طبق نظام إدارة على الرغم من أنه لم يبدأ بقوةو . منتج يلبي احتياجات العملاء ورغباتهم

قويًا سمح له بالتوسع والتحسين المستمر. الدروس المستفادة من قصة نجاحه يمكن أن تكون 
ج م وإدارة منتيبحث سالم عن فرصة عمل دون عناء تصمي. ذات قيمة لأي رائد أعمال طموح
، لكنه يواجه سيع اسم علامته التجارية عالميًايحلم محمود بتو  أو خدمة معقدة. وفي الوقت نفسه

 1.مهمة شاقة تتمثل في إدارة فروع متعددة مع عملاء متنوعين واتجاهات الشراء

 

التجاري والاستشارات نقلا عن شركة فرانشستر الاستشارية هي شركة رائدة في مجال تطوير وإدارة الامتياز  .1
  2023نشر في أبريل  .المتعلقة به
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الامتياز هو الحل الأمثل في هذا  يظهر عقد، قة على اتفاقية الامتياز التجاري من خلال الموافو 
الخاصة تحت علامة شركته  سالمقد يؤسس  يع الأطراف. بسبب هذه الاتفاقيةالموقف لجم

ويجني الأموال منها دون القلق بشأن القضايا القانونية ، نفس البضائعل، ويسوق محمود التجارية
 1.المتعلقة بحقوق الملكية أو غيرها من القضايا

ته التسويقية في لدى محمود فرصة ذهبية لنقل علامته التجارية إلى المسرح العالمي وتعزيز قيم
 .ون أي عائقمنتجات وتبديد أسهمه دسيحقق نسبة ربح كبيرة من خلال بيع الحيث هذا المجال. 

يمكن لمحمود أن يصنع لنفسه اسمًا في جميع أنحاء العالم ويستمتع بثمار عمله  مع هذه الميزة
 بدا، هماين في علاقة عمل تفيد كليطرفال جمع عقد الامتياز عندمافدون أي مشاكل إضافية. 

متياز التجاري. م حق الا، المعروف أيضًا باس. هذا ما نشير إليه بالامتيازتحققالأمر وكأنه حلم 
 يستفيد منها الطرف الآخر.المعرفة الفنية التي العلامة التجارية و  يقدمأحد الطرفين  حيث إن

اسم العلامة  منصاحب الامتياز  ويستفيديحصل مانح الامتياز على نسبة مئوية من الأرباح 
إنه ترتيب  الدعم.، بالإضافة إلى الدعم الإداري والفني وأشكال أخرى من االتجارية الموثوق به

 1.، ينظمه القانون لضمان الإنصاف لجميع المعنيينمفيد للطرفين

 

 

 

 

 

شركة فرانشستر الاستشارية هي شركة رائدة في مجال تطوير وإدارة الامتياز التجاري والاستشارات نقلا عن  .1
  2023نشر في أبريل  .المتعلقة به
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 متيازنشأة الالمحة تاريخية عن  المبحث الثاني:

يتطور ويتقدم  اً مؤاتي إطاراً  هكال التعامل التجاري الذي وجد لمن أش شكلاً  متيازيعد عقد الا
، وانتقل أولاً  الأمريكيةالمتحدة  الولاياتفي  متيازفقد ظهر عقد الا .المتحدة الولاياتويزدهر في 

 حصائية لانتشار، وفي دراسة إوباقي العالم الأوسطثم إلى الشرق  بمفاهيمه وأسسه إلى أوروبا،
هي الرائدة في هذا ن الولايات المتحدة أظهرت النتائج أ الأمريكيةالمتحدة  الولاياتفي  متيازالا

دقائق  (8)كل  متيازبنشاط الامحل يعمل  خبرة في هذا النظام، إذ يتم افتتاح المجال، وصاحبة
لمتحدة الولايات امن مبيعات السوق القطاعي على صعيد  %(41)يوم عمل، وأن حوالي كل في 
أواسط العقد ات التقدير  بعض قد أشارت. و متيازالخاضعة لنظام الاالحملات  من خال تباع

 لأمريكامن قيمة الناتج المحلي  دولارمليار ( 900)يسهم بحوالي  متيازالماضي إلى أن نظام الا
 1.كييالأمر  الاقتصاد متاحة ضمنوظيفة  مليون  (8)حوالي ر سنويًا، كما وف  

 في الولايات المتحدة الأمريكية متيازظهور الا: أولاا 

المتحدة  الولاياتفي  م(1871)في عام  ةمر  لأول في الظهور تجارياً  الامتياز التجاري بدأ نظام  
في عملية تسويق وتوزيع ماكينات  تحديداً  ظهر قد، و الأمريكية، وكان ذلك بعد الحرب الأمريكية
هي كيفية  (سنجر( التي تواجه مصنعي ومنتجي ماكيناتحيث كانت المشكلة  )سنجر(الخياطة 
كانت تعتبر سوقا  الأهليةبعد انتهاء الحرب  الأمريكيةالمتحدة  الولاياتأن  وخصوصاً  ،تسويقها

فابتدع منتجي  ،في ذلك الوقت تصالاتللإإلى عدم وجود نظام  لأضافةاب، هذا وواسعاً  اً ضخم
 وصيانتهاالمفهوم من أجل تعيين أشخاص يقومون بتوزيع الماكينات  ماكينات الخياطة هذا
سيارات شركة ثم  موتورز( جنرال) شركةو  (ريكسال) شركة م(1901)وبيعها، وتبعتها سنة 

 . (فورد)
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 .أوروبافي  متيازظهور الا: ثانياا 

 التشيكوسلوفاكية (باتاشركة ) المتعلقة بحق الامتياز كان الأولىبالتجارب  قاميذكر أن أول من 
 م(1925)حذية سنة لأل

تهربًا من قوانين المنافسة، ثم ما لبث  متيازالا لى عقودإاللجوء  منتجو السيارات أبد فرنساوفي 
وبخاصة في الخدمات والتوزيع.  الأخرى  الاقتصاديةأن شاع استعمال هذا العقد في القطاعات 

 بمرحلتين:التجاري بمروره  الامتيازقد تميز تميز التطور القانوني لعقد و 

قة بين لا، حيث كانت العم(1970وكانت مرحلة الانطلاق عام ) : فترة المتقدمينالأولىالمرحلة 
 كل شراكة أو بشكل عقد.الممنوح له ومانحه تتحقق إما بش

 المرحلة الثانية وفي غضون  .والازدهاروكانت مرحلة التطور  م(1980)م عا :لمرحلة الثانيةا 
هوليداي )و (يف روشيه)إظهرت شبكات ؛ فمنظماً اً تعاقدي اً تقليدي نظاماً  التجاري  الامتيازأصبح 

 1 ي.ع مع بداية تسعينيات القرن الماضثم بدأت مرحلة التراج ،وغيرها (إن

 م(1977)عام  خلالوحدة  (700)إلى  (5)تزايد عمليًا من  متيازإلى أن الا حصائياتالإوتشير 
 ألمانيافي  متيازإلى تزايد العمل في الاوتشير البيانات  م(1988)عام ( وحدة 3300)ثم إلى 
 بليون مارك (20)هذا النظام  خلال وبلغ حجم التجارة الداخلية من. سنويًا%( 20)بمعدل 
 ألماني.

نشاط مسجل  (15000)فقط من أصل %( 4.2)ن تبين أ الألمانية متيازووفق إفادة جمعية الا
 متيازبلغ حجم التجارة في مجال الا اليابانفي حين يعمل الباقي بنجاح. وفي ، لجمعية فشلاب
بلغت قيمة التعامل  استراليا. وفي سنوياً  %(6-7)، ونسبة نمو تراوحت بين دولاربليون  (119)

  1.ستراليأ دولارمليون  (50) متيازفي مجال الا
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 .العربيةالدول  في متيازظهور الا: ثالثاا 

مع  م(1973) عام لبنانفي  في الدول العربية متيازظهر الا ية فقدوعلى صعيد الدول العرب
، هت( بيتزا) ةوشرك( ماكدونالد)، وشركة (بيبسي كولا)ثم شركة  ( للدجاج المقليتاكيكن)شركة 

 ها.وغير  الوقودثم شركات النفط مع محطات 

ات، وبلغ عدد يفي أوائل الثمانين المملكة العربية السعوديةفي  الامتيازوكان أول تعامل بنظام 
 (800)من القرن الحالي  الأولبنهاية العقد  متيازالمشروعات المؤهلة للحصول على الا

مليار  (5)، قيمتها وصلت إلى مشروعاً  (26)مستثمر يشغلون  (200) وأكثر من، مشروعاً 
  .ريال سعودي

مطاعم الطازج السعودية التي من خلال  تجربة رائدة في هذا المجال السعودية وتمتلك المملكة
عمالها إلى أندونيسياً شرقا، وأمريكا غربًا، وصلت أَ  بعد أن وعالمياً  محليًا الانتشارتمكنت من 

 وإلى معظم الدول العربية. 

 المجالاتشركة سعودية في  (100)أن هناك أكثر من  م(2004)عام  فيوأظهرت دراسات 
انتشارها في المملكة الذي ضمن  النظام ضمن هذالعمل على ا وقدرتها أثبتت نجاحها كافة

 ومحلات الملابس، مثل المطاعم الأنشطةغطي الكثير من ي متيازنظام الا صبحأو  .وخارجها
كذلك مصانع تصنيع وبيع الدهانات والديكورات و التجارية المميزة،  العلاماتومواد التجميل ذات 

 1 .والمراكز التعليمية والترفيهيةالطبية،  والأجهزة
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 متيازتعريف عقد الا :الثالثالمبحث 

 :متيازيراد بعض التعريفات الخاصة بعقد الاإسيتم فيما يلي 

 :متيازريف الإتحاد البريطاني للاتع .أولاا 

 بأَنه متيازعقد الا (The Association Franchising British) الإتحاد البريطانييعر ف 
 وشـخص آخـر يُسـمى الممنوح له (Franchisor) عقد يتم بين شخص يُسمى المانح

(Franchisee)  لبنود التالية:اهذا التعريف  فيوقد ترتب 

عملًا معيناً تحت اسم معين  وح له أن يمارس خِلال فترة معينةسمح أو يطلب من الممن. ي1
 .مملوك للمانح

على الَأعمال التي يقوم بهـا الممنوح  متيازيمارس المانح سيطرة ورقابة مستمرة خلال مدة الا .2
 .متيازالتي تشكل موضوع الا، و له

، ومُساعدته متيازذات العلاقة بالابكل ما يلزم لتأَدية الَأعمال  بتزويد الممنوح له يلتزم المانح. 3
  لبضائع المستخدمة والإدارة...تنظيم عمل الممنوح له، وتـدريب موظفيه، وافي ذلك وبالَأخص 

، والعمولات المستحقة نتيجة متيازأَتعـاب الا خلال فترة العقد أن يدفع للمـانح يلتزم الممنوح له .4
 1 .المبيعات التي يقوم بها الممنوح له
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 :متيازتعريف الاتحاد الفرنسي للا .ثانياا 

طريق على أنه ،  م(1987)سنة  به في النظرالذي أعَاد و  متيازالاالاتحاد الفرنسي  كما عرَّف
 من جهة أخرى. من جهة، وبين مشروع أو عدة مشاريع للممنوح له تعاون بين مشروع المانح

 :متيازالقائم على الاوهو يفترض فيمـا يخـص المشـروع  

شعار، نماذج وصور، ماركة صناعة، تجارة أو ملكية مركز رئيسي، اسم تجاري،  .1
 .خدمـة، كذلك المعرفة الفنية والمساعدة التقنية

، مجربـة سـابقاً  عروفة بصورة مبتكرة ونوعية موحدةم خدماتو جموعة منتجات م .2
 .وموضوعة بشكل ثابت بالاستعمال والمراقبة

ركة خـلال النشـاط والحركـة المشتتنشيطها، من و  هذا التعاون هدفه تطوير المشاريع المتعاقدة 
الأموال، مع المحافظة على اسـتقلاليتها فـي إِطـار اتفاقيات الناتجة عن تعاضد الَأشخاص و 

 الفنية. والمعرفـةالتجارية مالـك العلامـة  حوهي تفترض مقابلًا يكتسبه المان متبادلة.

 :متيازتعريف القضاء الفرنسي للا. ثالثاا 

تحت تصرف  العقد الذي بموجبه يضع المانح) بأَنه متياز، فقد عرف الاالفرنسيالقضاء أَما 
اسمه التجاري، بالِإضافة إلى الَأحرف الَأولى والعلامة التجارية والمعرفة الفنية  الممنوح له

ة، ويجري استغلال هذه  ومجموعة من السلع أَو الخدمات يتم إِنتاجها بطُرق أَصـل ية ومحـدد 
 وضبطها باستمرار،اختبارها تباع طرق فنية وتجارية موحدة سبق تجربتها، ويجري العناصر بإِ 

 1 ه(.وذلك بمعرفة المانح وتحت إِشراف
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 :في لبنان متيازتعريف الا .رابعاا 

بواسطة القضاء اللبناني عبر محكمة الدرجة الَأولـى في  متيازجاء تعريف عقد الا في لبنان
)اتفاق يحصل عادةً بين تـاجر أَو  أَثناء نزاع على أنه (28/96) بيروت في حكمها تحت رقم

صناعي يتعاطى تجارة الجملة، وبين شخص يتعاطى أَو يرغب بتعاطي تجارة المفرق بصـورة 
مستقلة ولحسابه الخاص، فتعمد الشركة إلى تسهيل تكوين مركز أَو محل تجاري يكـون ملكـاً 

 ذه الماركـة والاسـمق استعمال هـللتاجر، وتعطيه حق بيع بضاعة من ماركة مشهورة، مع ح
 (التجاري في محله، على أَن يمتنع التاجر عن بيع بضاعة أَخرى مزاحمة لهذه الماركة

، وهو عنصر المعرفة متيازهذا التعريف أنه جاء متجاهلًا للعنصر المميز في الا منويلاحظ  
ك فإن التعريف سابقاً، كذل قد حصل عليها بالتجربة والخبرة التي التي يكتسبها المانح العملية

بإِعلام الممنوح  جاء متجاهلًا لعنصر المساعدة طوال فترة تَنفيذ العقد، من خلال التزام المانح
 متيازيضاف إلى ذلك أن  هذا التعريف يشير إلى أن الااستجد لديه مـن طـرق ابتكـار، و  ما له

يعياً أو توزيعياً، أو أشمل من ذلك، فقد يكون تصن متيازيقتصر فقط علـى التوزيـع، مـع أن الا
 1 .بنيان تجاري أو خدماتي

 

 :في مصر متيازتعريف الا .خامساا 

صاحب العمل  من خلالها أداة تجارية يسمح :ف الامتياز التجاري بأنهيعر تم ت وفي مصر
بالتداول في سلعه أو خدماته بما يتوافق مع خطة عمل  المانح( لشخص آخر )الممنوح له()

مانح الامتياز وباستخدام العلامة التجارية لمانح الامتياز مقابل الحصول على رسوم الامتياز 
  2 من الممنوح له.
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https://www.errada.gov.eg/ar/study/%D9%86%D8%B8%D8%A7%D9%85-%D8%AD%D9%82-%D8%A7%D9%84%D8%A7%D9%85%D8%AA%D9%8A%D8%A7%D8%B2-%D8%A7%D9%84%D8%AA%D8%AC%D8%A7%D8%B1%D9%8A-%D8%A7%D9%84%D9%81%D8%B1%D8%A7%D9%86%D8%B4%D8%A7%D9%8A%D8%B2-%D9%81/
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 :متيازتعريف الاتحاد الدولي للا .سادساا 

 IFA3  متيازللا العالميةوأخيراً ورد تعريف الأمتياز في المنظمة 

distributing products or services involving A franchise (or franchising) is a method of 
a franchisor ،s trademark or trade name and a business ’who establishes the brand

system ،and a franchisee ،who pays a royalty and often an initial fee for the right 
system. Technicallyto do business under the franchisor's name and  ،the contract 

franchise“binding the two parties is the ،”but that term more commonly refers to  
the actual business that the franchisee operates. The practice of creating and 

.franchising erred to asdistributing the brand and franchise system is most often ref 

  وضح التعريف عدة نقاط يمكن تلخيصها كالتالي:

هو علاقة تجارية يقوم فيها مانح الامتياز )صاحب العمل الذي يقدم المنتج أو الخدمة(  .1
خدمة مانحي  أوفي التسويق والبيع وتوزيع منتج  بتعيين الأشخاص المستقلين )الممنوح له( الحق

 3 .الامتياز واستخدام الاسم التجاري لفترة زمنية محددة

في شخصين قل يشارك مستويان على الأو الامتياز هو طريقة لتوزيع المنتجات والخدمات.  .2
 نظام الامتياز:

 .اسمه التجاري ونظام الأعمال الذي يقدم علامته التجارية أو مانح الامتياز -

ما يكون رسما أوليا مقابل الحق في القيام بأعمال  الذي يدفع إتاوة وغالباً  صاحب الامتياز -
 تجارية تحت اسم مانح الامتياز ونظامه.

ما يستخدم  ، ولكن هذا المصطلح غالباً الامتياز، فإن العقد الملزم للطرفين هو من الناحية الفنية
 3 ليعني العمل الفعلي الذي يديره صاحب الامتياز.

 

   

 IFA. Franchise organization .(Franchise.org)مرجع الكتروني .  .3
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 شخص بموجبه يتكفل عقد :بأَنه متيازالا عقد تعريف يمكن السابقة التعريفات خلال منو 

 المعرفة نقل تشمل والتي ،العملية المعرفة له الممنوح يدعى آخر شخص بتعليم المانح يدعى
 الفنية

 لـه الممنـوح أمـا. بالسلع وتزويده التجارية علامتة استعمال وتخويله التقنية، المساعدة وتقديم

 إلـى بالإضافة الممون، من والتزود التجارية العلامة واستعمال العملية المعرفة باستثمار فيتكفل

 . السرية على والمحافظة المنافسة بعدم والالتزام الثمن، بدفع له الممنوح التزام

 أَو محـلاً  يُعـد وإِنمـا المانح، عمل من فرعاً  له الممنوح عمل يُعد لا السيَاق هذا وفي

 فـإن لذلك بالإضافة. الَأصلي متيازالا حق صاحب اسم تحت وذلك مستقلًا، مشروعاً 

 عمله بإِدارة له الممنوح فيَقوم للمانح، الرئيِسي النشاط مع متفقاً  جوهره في يكون  المشروع عمل

 للشروط وفقاً  معينة زمنية مدة ضمن والفنية التجارية المساعدة تقديم مع نفسه، المانح من بدعم

قع متيازالا عقد في عليها المنصوص   .الغاية لهذه الطرفين بين المو 

 : على النقاط التالية اتفاق التعريفات علىمما سبق  ولاحظ الباحث

 للممنوح الامتياز بمـنح المـانح فيها يقوم الَأطراف، بين عقدية علاقة هي متيازالا علاقة إِن. 1
 بمنتج ترتبط التي التجارية والشهرة العلامـة أَو الاسـم تحت المشروع أَو العمل بِمباشرة ليقوم له

 .المانح

 بالسيطرة والمقصود المشروع، فـي لـه الممنـوح بها يعمل التي الطريقة على المانح سيطرة. 2
  .المشروع له الممنوح إِدارة كيفية على بالِإشراف المانح حق هي

 تقديم بضرورة متمثلة ،كلا الطرفين على ملقاة التزامات جملة العلاقة هذه على يترتب. 3
 المساعدة

 وما إلى ذلك. الفنية الَأسرار على والمحافظة والِإشراف والتدريب الفنية،
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 و يُقـدم له الممنوح أَن أَي الَأصلي، المشروع عن مستقلاً  الامتياز له الممنوح المشروع يُعد. 4

 1. ماله برأس يخاطر

 التيو  متيازالا نظم لِإدارة الَأساسية العناصر في هاجميع تتفق التعريفات أن يلاحظ وكذلك
 : يلي بما تَتمثل

. معين عمل نظـام أَو خدمـة أَو منتج أَو سلعة يمتلك الذي الطرف وهو :متيازالا مانح - أ
 الاتفاق يتم لشروط وفقاً و  مالي عوض مقابِل الخدمة أَو المنتج استعمال بترخيص يقوم بحيث
ان يتحكم ولكن دون  ؛له الممنوح خلالها من سَيعمل التي الشروط المانح يقرر ما وغالباً  عليها،

 :الآتية العناصر يمتلك بالتالي فهوفي عمله 

 حقوقـاً  ،(Mark Trade( مرموقـة تجارية علامة ،(Name Brand( ناجحاً  تجارياً  اسماً 

 .السرية الخلطة ،)IPR( بالحماية تتمتع فكرية 

من خلال  بتشغيله ويقـوم المـانح، مـن متيازالا حق يَشتري  الذي الطرف وهو :له الممنوح - ب
 به يزوده الـذي العمل نظام أو التجارية العلامة أو التجاري  الاسم نفس مستخدماً  مشروع فتح

 التي الَأنظمة تشـغيل حـق يملـك والذي ،متيازالا لحق ياً مشتر  يعد له الممنوح فإن وبذلك ؛المانح
 الِإدارية المقدرةب يَتمتع بذلك وهو التجارية علامته أو التجاري  اسمه استعمال أو المانح، يَملكها

 بدفع الالتزامو  ،متيازالا مـانح عمـل بنظام للالتزام الاستعدادو  الشاق، للعمل الاستعدادو  والمالية،
 . متيازالا رسوم

 بموجبها سيتم التي الشروط لتحديـد طرفينال بين المبرم القانوني الاتفاق وهو :متيازالا عقد - ج
 كل على المترَتبة والالتزامات الحقـوق  الاتفـاق هـذا ويتضمن .المشروع وتشغيل متيازالا منح

 يَنبغي إذ ؛لَأهدافها وفقاً  وتتنوع تختلـف فهـي ،الطرفين لِإرادة تمثيلاً  الاتفاقية هذه وتُعد   .طرف
 . الرغبة هذه يعكس الذي بالشكل تفصيلها

 

 21+20، ص2008لبشتاوي، دعاء طارق، عقد الامتياز واثاره، جامعة النجاح الوطنية، فلسطين، في . ا1
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 :يلي ما يَشمل متيازالا عقد فإن تقدم ما على وتأسيساً 

 الممنوح التزامات ،متيازالا مـانح التزامـات ،متيازالا حزمة العقد، مـدة ،)Parties( العقـد أَطراف 
 Termination(. 1( ذلك على المترتبة والَأمور العقد إِنهاء شروط ،الجغرافية المنطقة له،

 العمل، ونظام والتقنيـة، الفنيـة المعرفـة وتشمل :(Package Franchise( متيازالا حزمة - د
 1.ولي والمستمروالتدريب الأ التشغيل أَدلة

 التجـاري  الاسـم باسـتعمال الترخيص مقابل وتشمل )Fees Franchise(:متيازالا مقابل - ذ
 والِإدارية، الفنية المساندة تكلفةو  الَأولي، والتدريب العمل نظام نقل تكلفةو ، التجارية والعلامة

 1.متيازالا محل، للمنتجات والترويج التسويق رسومو 

 عليها الاتفاق يتم التي الجغرافية المنطقة هي :)Territory Franchise( متيازالا منطقة - ر
 في

 هـذه إِطـار ضـمن النشاط لتَشغيل ؛له والممنوح متيازالا مانح بين متيازللا القانوني العقد

 الحـق منحـه طريق عن أَو ،متيازالا له للممنوح كلياً  مملوكة تجارية بوحدات سواء .المنطقة
 1فرعية. امتيازبرام عقود بإ
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 التجاري  الامتيازهمية أ: رابعالمبحث ال

 لأصحابوالتوسع المنشود  الانتشارحقق ذلك التجاري في أنه ي الامتيازتكمن أهمية  
المشروعات التجارية الناجحة ذات السمعة والشهرة التجارية، وذلك بدون أي أعباء مالية أو 

التجاري، بينما يحقق  الامتيازحق ه يدر عليهم عوائد من الممنوحين إدارية إضافية. بل إن
 متمتعاً  ي التجاري تملك وتشغيل نشاط تجار  الامتيازيحصل على  يذخر الالآلطرف ا

 مدعوماً  نجاحات وسمعة تجارية الذين حققوا خرون الآ ل إنه يبدأ من حيث انتهىب .بلاستقلالية
ي يحقق مصالح التجار  الامتيازفنظام  .الامتياز، إضافة إلى خبرة مانح داريةوالإبالمساعدة الفنية 

إفادة المانح من من خلال  ،الاستثمار، بما فيه من تطوير وتنمية آليات المانح والممنوح له
يصل إليها دون استثمار أموال طائلة، ومن ناحية لفي أسواق مختلفة ومتنوعة ما كان  رالانتشا

ح وما يقدمه من خدمات أو منتجات، من سمعة وشهرة المان الامتيازأخرى إفادة الحاصل على 
لذا ليس من المستغرب أن تغطي  ما كان ليحققها بمفرده في وقت وجيز، أرباحاً  بذلك محققاً 

المختلفة كالتعليم، والصحة، وخدمات  الأنشطةقطاعات عريضة من  لامتيازامنح  مجالات
 1الأخرى.النظافة والصيانة، والمطاعم، وغيرها من القطاعات 

ث تغيرات جوهرية في أكثر التجاري بإحدا الامتيازساهم  فقد ،متيازووفقا للمنظمة الدولية للا
دولة  مئةمن أوجه العمل التجاري من منتجات وخدمات مطبقة في أكثر من  مجالاً ( 85)من 

من نماذج أعمال  %(50)يمثل  متيازالاوتشير بعض التقديرات أن مشروعات  .حول العالم
وتوسع العمل بعقود  الأنشطة،من تلك %( 68)التجزئة في العالم، بينما أصبحت تساهم بنحو 

ألف شركة تعمل في  15في العالم أكثر من  متيازت الاالتجاري ليبلغ عدد شركا الامتياز
كل ستة دقائق  جديداً  وقدر اقتصاديون أن هناك امتيازاً  .الأعمالمن قطاعات  تقطاعا (110)

ألف  ثلاثينبلغ عدد امتيازاتها أكثر من  على سبيل المثال(Eleven) العالم، فشركةونصف في 
  1امتياز

 

، ABHA CHAMBERالغرفة التجارية الصناعية، مركز البحوث والمعلومات، بحث بعنوان الامتياز التجاري،  .1
 2021السعودية 

  )abhacci.org.sa(الغرفة التجارية الصناعية بأبها :رابط الكتروني

https://www.abhacci.org.sa/ar/Pages/default.aspx
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ة العالمي الممنوحة في جميع أنحاء العالم من شركة الفنادق الامتيازاتوبلغ عدد 
(InterContinental( 

التجاري في صناعات  الامتيازاستخدام عقود انتشار عن  فضلاً ، ألاف امتياز ثلاثةأكثرمن  
وغيرها، وكذلك في قطاعات إنتاجية وخدمية كثيرة،  والأدويةكبيرة كصناعة البترول والسيارات 

، وخدمات النقل، والصيانة لكترونيةوالإالكهربائية  والأجهزة والأثاثوالمشروبات  كالمأكولات
ففي مجال الصناعات البترولية هناك  .خدمات التعليمية والسفر والسياحةوالنظافة والكمبيوتر وال

Total) ،الجاهزة هناك أسماء مثللابس وفي مجال الم( مثلًا ((Benetton  وفي مجال الوجبات
 General) وفي مجال صناعة السيارات( VISA)، وفي مجال الخدمات (KFC) السريعة

Motors) وفي مجال الفندقة (Hilton) ،كثيرة والأمثلة. 

ند الشروع في بداية مشروعات عيكون أمامه فإن أي رائد أعمال أو مستثمر وبناءً على ذلك 
شراء مشروع قائم، أو إنشاء مشروع جديد، أو الحصول  وهي: خيارات استراتيجية ثلاثة حرة،

 1ة تجارية ومنتجات معروفة.علامعلى امتياز تجاري من شركة ذات اسم و 

على  متيازويعود عقد الا، بديل قوي لبدء النشاط التجاري  باعتباره متيازا تكمن أهمية الاوهن 
في  تتلخصلدول الممنوح لها. عن تحقيق مزايا ل فضلاً من المزايا،  المتعاقدين بمجموعة كلا

 :النقاط التالية

 1:حأهم المزايا المحققة للمان .أولاا 

  ة.المستهدفة دون تحمل تكاليف استثمارية عالي الأسواقالتوسع السريع في  
 توزيع السلع أو الخدمة بأسلوب محدد ومنظم. 
  أرباحاستفادة المانح المادية من المبالغ التي يدفعها الممنوح له سواء كرسوم أو نسبة. 

 
 
 ABHA.الغرفة التجارية الصناعية، مركز البحوث والمعلومات، بحث بعنوان الامتياز التجاري، 1

CHAMBER 2021، السعودية 

  )abhacci.org.sa(الغرفة التجارية الصناعية بأبها :رابط الكتروني

https://www.ihgplc.com/
https://www.ihgplc.com/
https://www.ihgplc.com/
https://www.abhacci.org.sa/ar/Pages/default.aspx
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 الذي  الأمر ؛لكون للمشروع وليسوا موظفين لديههم في الواقع ما لمانحمديرو الوحدات التابعة ل
 يتغلببهذا و سين العمل به، للحرص على نجاح المشروع، وتقديم مقترحات إيجابية لتح يدفعهم
ورقابة   وجهداً ا،ً جدر مال كبي قد تتطلب إدارتها رأس لى تعقيد عملية إدارة فروع جديدةع المانح

 .ومخاطرة كبيرة
  وفـق شـروط  لأنهالممنوح لهم بالمواد،  محلاتاستفادة المانح المادية من عملية تزويد

 الذي من المانح معظم المواد يقوم بشراءله  الممنوح فإن الجودة النظام وللمحافظة على
  س.وفرها بسعر منافي نأ عيستطي

 عادة ما يتم إلزام  لأنهلترويج والدعاية، ل المخصصة الامتيازنفقات مانحي  نخفاضا
 .لصندوق الترويج والدعاية المشترك بدفع رسوم تخصص الامتيازممنوحي 

  والمسؤولية تجاه  الصلاحياتبتوزيع  الأمرموقع مريح إذا ما تعلق  الامتيازلمانح
تقلة هو من الذي يدير مشروعه كصاحب شركة مس اللامتيازممنوح  نلأ، الاخرين

مباشرة  الامتيازمانح  الامتيازممنوح  فعاله، لذلك لن يطالب عمالأيتحمل مسؤولية 
يعمل في كثير من  متيازداركهم بأن نظام الاإحقوقهم، على الرغم من  حق من بأي
 .ككيان واحد حيانالأ

 وسيلة للتخلص من مشاكل التوظيف  هو أيضاً  الامتيازبالنسبة لمانحي حق  متيازالا
 1.هم الذين يأخذون ذلك على عاتقهم الامتيازممنوحي  لأنالبشرية، الموارد وإدارة 

 1 ه:أهم المزايا المحققة للممنوح ل .ثانيا

  وشهرته وخبرته، مما يعزز ثقة الزبائن  وعلامتهاستفادة الممنوح له من اسم المانح
، بحيث يضمن له فرص نجاح شبه مؤكدة بوابه،بالممنوح له، وتهافتهم عليه بمجرد فتح أ

بما  من الممنوح له، فهو ملتزم حرفياً  بداعالإمحدودية  على يضاً إلا أن ذلك قد يؤثر أ
 .يقره المانح

 
 
 .المرجع السابق نفسه1
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 للمشروع، كذلك تجنب الخسائر بحيث  مستثمراً  ومالكاً  استقلال الممنوح له بوصفه
ي داري والتسويقي، واسم الشهرة الذلإاح كنتيجة طبيعية للدعم الفني وايضمن النج

الاشياء الضرورية التي يجب وضعها في عين يحصل عليه من المانح. ولكن من 
محددة. حيث أنه لا الفترة ال ديد عقد الامتياز بعد انتهاءالاعتبار هو عدم وجوب تج

ن، سواء متلقي الامتياز أو صاحبه بالموافقة على تجديد أو من الطرفي ي  لأ يوجد إلزام
 .فترة عقد الامتياز مرة أخرى بعد انتهاء الفترة المتفق عليها في العقد تمديد

 استفادة الممنوح له من قيمة المواد التي يوفرها المانح للممنوح له، بأسعار تنافسية. 
 المقدم من المانح، إذُ يجنبه الأخطاء،  من التدريب النوعي والمستمر له فيد الممنوحيست

  ل.الخبرة الكبيرة في المجا الاستفادة من مية أكبر من الأرباح. وبالتاليومن ثم تحقيق ك
  سهولة الحصول على تمويل من المؤسسات المالية، لثقتها في نجاح المشروع المجرب

على دراية وعلم أنه ليس  الامتيازأن هناك مخاطرة تتعلق بأن يكون متلقي  لاإمن قبل. 
ممن لهم حق استخدام اسم تلك  وأن هناك غيره الكثير ،الامتيازالمتلقي الوحيد لذلك 

من  التجارية لدى الكثير العلامةاسم التجارية، وكون وجود حق استخدام  العلامة
وارد لدى أي منهم، ويشكل ورة، حيث أن الخطأ من الخط بالطبع يشكل شيئاً  الممنوحين

 العلامةفقط لسمعة  ليس ً كبيرا تهديداً التجارية  العلامة لاسمالمستخدمين  أحدخطأ 
 1لها على نحو خاص.لبقية المستخدمين  يضاً بشكل عام ولكن أ التجارية

 1ا:ققة على مستوى الدولة الممنوح لهأهم المزايا المح .ثالثا

 للجهة  الاقتصادي والتجاري  نماءى الإساعد علتي تالعقود ال من متيازعقد الا يعد
العاملة المحلية، فيعد  الأيادي الاستثمار بتشغيلمن  لها، إذ يسهم هذا النوع الممنوح

 .وسيلة ناجحة لحل أزمة البطالة

 الصغيرة المشاريع فيوزيادة الاستثمار  للخارج، المتسربة السيولة نسب من العقد هذا قللي
افسة بما يرفع حتى تتمكن من المنترتيب أوراقها لإعادة وتحفيز الشركات المحلية  والمتوسطة،

الخدمة التي تقدمها للمستهلك، هذا التطوير في المنتجات المحلية يسهم في  من جودة المنتج أو
  ة.دعلى البضائع المستور  اللجوء لتداول المنتج المحلي عوضاً 
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 التدريب الـذي تتلقاه في  خلالالعاملة الوطنية، من  ديالأيتطوير  يسهم هذا العقد في
  .ةيساعد في رفع كفاءة القوى البشريالمشاريع المقامة، مما 

  التنمية وزيادة الناتج المحلي ومن ثم  معدلاتجديدة على رفع المشروعات اليساعد فتح
 .الاقتصاديتحسين معدل النمو 

 
 

 متيازالاأنواع عقود  :المبحث الخامس

التي يمارسها مانح الامتياز، فمنها عقد الامتياز  الأنشطةلطبيعة  تختلف أنواع العقود وفقاً  
نتاج كالصناعات الغذائية الخفيفة أو الخدمات كتأجير جاري للتوزيع مثل السيارات أو الإالت

ق أو أحد مناطقها وبموجبه يح ،رئيسة تغطي كامل البلد السيارات، وتكون تلك العقود إما عقوداً 
خاص من قبله للراغبين في ذلك بمنطقته أو عقد امتياز  للحاصل على الامتياز منح ترخيص

، وفيه يقتصر العقد على منح الحاصل على الامتياز حق افتتاح وحدة في مكان واحدة وحدةب
 .محدد لممارسة النشاط

 ،والنطاق الجغرافي ،ومدة الامتياز ،التجاري التزامات الطرفين ويتحدد ضمن عقود الامتياز
توقيع عقد  عقود الامتياز وعادة يسبق. ة حل الخالفاتوطريق ،وانقضاء العقد ،والنواحي المالية

خر ويتعرف الراغب في الحصول الآطرف على الطرف  حيث يتعرف كل تفاوض بين الطرفين،
، والكيان القانوني لمانح الامتيازن النظام المرخص به على الامتياز على معلومات شاملة ع

ومعلومات عن أنظمة التشغيل  ،والجدوى الاقتصادية ،والتزامات الطرفين ،وخبراته ووضعه المالي
لتتناسب مع الوضع القائم،  متيازوالتسويق والمشتريات والتخزين والتدريب. وتتعدد أنواع عقود الا

 1خمسة أنواع رئيسة:ويمكن تقسيم هذه الأنواع إلى ومع طبيعة النشاط التجاري، 

 

 

 .المرجع السابق نفسه1
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 1:التصنيع امتياز .أولا

زمة لتصنيع المنتجات اللا ساسي على نقل المعرفة الفنيةأبشكل  متيازمد هذا النوع من الايعت
تحمل العلامة سلعة التي إذ يقوم الممنوح له بتصنيع ال .جميعها من المانح إلى الممنوح لهأوت

فيكشف ، ذج قياسية ومواصفات يجب مراعاتهاالذي يحدد نما بخبرات المانح اً مستعين وتوزيعها
كما ، نتاج للمنتجات المحددة في العقداعية المتصلة بكيفية الإالمانح للممنوح له الأسرار الصن

تها للمواصفات مطابقو  ن جودة السلعة التي تحمل العلامةنتاج للتأكد ميشرف المانح على الإ
أو حق من  الترخيص باستغلال براءة الاختراع متضمناً  هذا العقد يكون  وعادة ما. التي يحددها

ناعة تعبئة المياه منها ص هذا النوع في مجال صناعات كثيرةوينتشر . حقوق الملكية الصناعية
 .(Pepsi)الغازية مثل 

 1:التوزيع امتياز .ثانيا

إلى تمكين المانح من تسويق منتجاته من خلال نظام توزيع  متيازيهدف هذا النوع من الا 
طار مدة العقد إلى الممنوح له ضمن الإمعين. بحيث يلتزم المانح بتوريد المنتجات خلال 

 ،علان عن المنتجاتعدات الفنية في مجال التسويق كالإكما يقدم له المسا ؛الجغرافي المحدد
ق في حال ويقر العقد للممنوح له بصفة أساسية ،الغيار خدمات الصيانة وتوفير قطعوتقديم 

استخدام وسائل التسويق  لحق فياله  كذلك فإنه يقراستعمال اسم المانح وعلامته التجارية، 
شراف ارس المانح الرقابة والسيطرة والإيم ضاً أيالنوع الفنية باتباع تعليمات المانح. وفي هذا 

 .تعليمات المانحباع بات   ملتزماً  الممنوح له، الذي يكون  على أعمال

الموزع  ن يكون هوأي أ ؛الممنوح له حق القصر أو الحصرعطاء إبهذا النوع  عادةً ما يقترن و  
 ري،رف بعقد التوزيع القصري أو الحصيعلمنتجات في منطقة نشاطه، وهو ما الوحيد لهذه ا

في كثير من الوجوه مع عقد امتياز البيع التجاري، وهذا  متيازما يتفق هذا النوع من الا وغالباً 
وذج الامريكي لعقد لا الشكل أو النمإليس في حقيقته  متيازن عقد الاأالبعض أن يقرر ما دفع 

 .امتياز البيع

 ABHA.الغرفة التجارية الصناعية، مركز البحوث والمعلومات، بحث بعنوان الامتياز التجاري، 1
CHAMBER2021 ، السعودية 
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 :(Business Format franchising) البنيان التجاري  امتياز .ثالثا

What is "Business Format" franchising? 

In business format franchising, the franchisor prescribes for the franchisee a 

complete plan, or format, for managing and operating the establishment. The plan 

provides step-by-step procedures for major aspects of the business and, 

anticipating most management problems, provides a complete matrix for 

management decisions confronted by the franchisees. The major advantage of 

buying a business format franchise is that the system, the means for distributing 

goods and or services, has been developed, tested, and associated with the 

trademark. As a result, rapid expansion of a successful retail concept can occur 

more quickly than through company-owned expansion. 

 

Sales by business format franchisors continued to increase steadily throughout the 

early 1990s. Some analysts indicate that sales through franchised establishments 

have grown faster than the gross domestic product. Retail sales from franchise 

businesses have been said to account for 15 percent of the U.S. gross domestic 

product. Although there is no really good recent data on the extent of franchising 

in the U.S; most analysts have stated that business format franchising accounts for 

approximately 27 percent of all franchising sales, 68 percent of all franchise 
2establishments, and 74 percent of employees of franchised businesses. 

كثر ، ويعد اليوم الشكل الأ في زمن الحرب العالمية الثانية متيازعرف هذا الشكل من أشكال الا
ى العمل إلساسية البنيان التجاري بصفة أ امتياز. يهدف متيازشكال الاأ بين وشعبية من رواجاا 

و إذ يعتاد الجمهور على طلب الخدمات أ على شهرة العلامة التجارية وتعريف العملاء بها،
مع عدد كبير  متيازبرام عقود الاإى إل في الغالب المانح ألذلك يلج ،السلع التي تحمل العلامة

 .لافآلى عدة إتي قد يصل عددها في بعض الحالات من المشروعات التي يختارها وال

 

 

Franchising | Egyptian Franchise Development Association (EFDA) .2 

aim of supporting and developing the franchise industry in EFDA was established with the 
.Egypt 

 بهدف دعم وتطوير صناعة الامتياز في مصر. EFDAتأسست 

https://www.efda.org.eg/index.php/about-franchising
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تستخدم جميعها اسم المانح  ويظهر كل مشروع ممنوح له كحلقة في سلسلة من مشروعات
ن لأ ؛شكال والنوعياتيث الأحمتماثلة من  لتجارية، ويقدم كل مشروع خدمات أو سلعاً وعلامته ا

الذي يحدد لجميع المشروعات الممنوح لها  جها يخضع لرقابة واحدة من المانحنتاا وأ تقديمها
لا إكل مشروع ممنوح له من الناحية القانونية،  استقلالنماذج قياسية ومواصفات موحدة. ورغم 

 وعلامتهم المانح تستخدم اسالجمهور؛ لأنها  مامأو كشبكة واحدة ن جميع المشروعات تبدأ
 التجارية.

التجارية، ولذلك  العلامةلعقد الترخيص باستعمال  نواعالأأقرب  متيازالنوع من الا ويعد هذا 
 .الترخيص عقد يضاً يطلق عليه أ

كذلك (، Burger King)و( KFC)همها المطاعم مثل أ طة كثيرة نشأويستخدم هذا النوع في 
أو بضائع ذات  وكثير من المحلات التي تقدم سلعاً  (Euro Car)مكاتب تأجير السيارات مثل 

 1مشهورة أو تلك التي تقدم خدمات للمستهلكين.علامات تجارية 

 1:الخدمي متيازالا .ابعار 

 ساساً ، كتقديم سرية المعرفة المعتبرة أمن أنواع يتلاقى هذا النوع في نقاط كثيرة مع ما سبقه 
وقد جاب  .منها لأمريكيةفي قطاع الفنادق وخاصة اهذا النوع بسرعة كبيرة  وتطور، لتجارةل

نظمة موحدة عليها أتطبق  .الأرضالعالم، فغدت الشبكات الفندقية الكبرى موحدة في معظم بقاع 
ة نما التركيز يتم حول الأنظمإ في هذا النوع، والمعدات قليلة نسبياً  فالآلات ،صادرة عن المانح

دوره الذيِ بالخدمات بتصرف الممنوح له،  المانح بعضويضع . الواجب تطبيقها لجلب الزبائن
القائمة لصيانة الخدمات  متيازمثال ذلك: الا .الأول وعلى مسؤوليتهيقدمها للزبائن، تحت شعار 

 (.Hilton)وحمايتها مثل تصليح السيارات، وكذلك الفنادق العالمية مثل 

 

 ABHAبحث بعنوان الامتياز التجاري، .الغرفة التجارية الصناعية، مركز البحوث والمعلومات، 1
CHAMBER 2021، السعودية 
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 1:الاستثماري  متيازالا .خامسا

ستراتيجية الخاصة يتم الاتفاق على استثمار مؤسسة بذاتها بما في ذلك الا بموجب هذا النوع 
 منفقط مر على تقديم سرية المعرفة وأساليب التقنية يتوقف الأ فلا، علاناتهاإ بطبيعة عملها و 

له. ويظهر هذا النوع أكثر في المؤسسات العلمية كالمدارس والجامعات،  للممنوح المانح قبل
 1.ميات الرياضيةيوكذلك الأندية والأكاد

 

 متيازنماذج عقود الا: المبحث السادس

طة التي تحدد الحقوق والواجبات والالتزامات والأنش متيازالا لإدارةمختلفة  وأنظمة اك نماذجنه
 متيازالايجاد نماذج مختلفة من عقود وعلاقات إن يتم أويجوز ، كل طرف بلقيام بهايتعهد 

ثلاث أنواع  أهم يمكن التمييز بين وفي هذا الشأن .ةهداف العمل بصورة صحيحأ لضمان تنفيذ 
 :من النماذج

 

 1:)الداخلي(ي محلالمتياز الا .ولاا أ

 في الحالات كثر النماذج شيوعاً أالفردي وهو  متيازدارة الاومباشرة لإ ج وضوحاً ذثر النماأك يعد
في تطوير محل وبموجب هذا الامتياز يتم منح الممنوح له الحق . محلياً  متيازالتي يكون فيها الا

لتعاملات االأمر ب اما في الحالات التي يتعلق فيه. أأو في منطقة محددة واحد في موقع واحد
بطريقة مختلفة باختلاف  متيازالا لى التعامل معإمور تحتاج فقد يجد المانح أن الأ ،الدولية
نشاء وجود تجاري على شكل امتياز إيقتضي ذلك  وبالتالي .موطن الممنوح له التي هي الدولة

لحصول على اينفي الحق ب فقط لان الحق في تطوير محل واحد إلى أ الإشارةتجدر و  رئيسي.
 .خرى ضافية في مناطق محددة أإخرى أامتيازات 

 

 .المرجع السابق نفسه1
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 1:أو الامتياز الأقليميامتياز المنطقة  .ثانياا 

 عدد من المحال والمتاجرعن طريق إنشاء  إلى تغطية منطقة جغرافية كبيرة، هذا النوع يهدف
 :موج يعتمد على شكلين محددين وهماوهذا الن ،البيع ماكنأو 

الذي ينبغي  المانح مرتبط مباشرة بالممنوح لهامتياز اتفاقية المطور: بموجب هذا النموذج، فإن 
من قبل الممنوح  تطوير العمل متياز، ويتضمن هذا الشكل من الاعليه فتح عدة محال وتشغيلها

 ازمتيلاافي المنطقة المسندة إليه، عن طريق إنشاء عدد من المحال أو المتاجر المتعلقة ب له
 تلك التي يملكها بذاته مباشرة، وبالمقابل يتملك الممنوح له المعرفة التي قام بتطويرها. وفي مثل

 .مع طرف ثالث ن يقوم بعقد امتياز فرعيأهذه الحالات لايجوز للممنوح له 

 :الرئيسيالامتياز  .ثالثاا 

منح الامتياز لطرف ثالث يسمى  المانح يمنح الممنوح له الحق في فإن، بموجب هذا الامتياز
الممنوح له الفرعي، للقيام باستغلال الفرص الاستثمارية المحتملة في مناطق جغرافية أكبر. وقد 

وينتشر هذا  .أكثرأو دارة امتياز إنوح لهم الفرعيين بيتم الاتفاق على أن يقوم بعض هؤلاء المم
امتلاك المانح للخبرة الدولية الكافية لمعرفة  سيما مع عدم لاالنمط في الامتيازات الدولية بكثرة، 

 2ظروف كل بلد.

 

 

 

 

 

 2021السعودية ، ABHA CHAMBER، مركز البحوث والمعلومات، الغرفة التجارية الصناعية.   1
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 ثانيالفصل ال

 الإطار النظري 

 

 متيازلااالأطراف المعنية ب :المبحث الأول

نها تترجم مجمل العمليات الواجب كو  متيازمن الصعب تحديد جميع الأدوار في عملية الا
لى إطار التعاقدي للوصول يتجاوز الإ متياز. فعقد الالى استراتيجية صحيحةإيجادها توصلًا إ

لبضائع أو السلع أو الخدمات اسواء تعلق الأمر ب ،مخطط يتناول مجمل العاملين في هذا الحقل
ناجحاً  متيازفلا يعتبر الا .مستهلكينالأو  مستخدمينوال ،متعاقدينوال ،أو الأشخاص المنفذين

التعاون بين الأطراف ك. بالشكل الصحيح التي يجب أن تؤدى جميع هذه الأدوار لا من خلالإ
طار إضمان استقلاليتها في  مع ،موال بتوازن مستمر فيما بينهماواستثمار رؤوس الأ المتعاقدة

 1التوزيع الحصري المعتمد.

 المطلب الأول: أطراف عقد الامتياز التجاري 

 المانح :أولاا 

وضع مجموعة الأفكار حيز  يعمل على الذي ؛هو صاحب فكرة الانطلاق متيازلان مؤسس اإ
. نسبة للأشخاص المتعاقدين معهلاأو ب، خدمات أو التقنيات التي يقدمهالنسبة للاسواء ب ،التنفيذ

 1. والاستمرارية في الأعمال رأس المالمعنوياً لتأمين  اً ويكون عادة شخص

 

 

 

، 2006، الحلبي الحقوقيةمنشورات ، 71-65ص، دراسة في القانون المقارن  متيازالا، نعيم، د.مغبغب .1
 لبنان
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 الممنوح له: ثانياا 

. فهو من يحرك المؤسسة نجاح هذا النشاطإحلقة الوسط الرئيسة في عملية الممنوح له يشكل 
ستراتيجية الموضوعة توصلًا الى الأفضل. ويعود له تنفيذ الإ المانحيه إللشكل الذي يوحيه اب

عطاءه كامل التفاصيل إ م التعامل معه أو التنازل له أو الشخص الذي يت المانح. فهومن قبل 
 .متيازنجاح الالضمان  داريةالتقنية والإ

 :الممنوح لههناك نوعان من 

 .الشخص الممتهن لنشاط معين -

 1 .الشخص غير الممتهن لأي نشاط -

 :شخص ممتهن الممنوح له-1

سع على طلاع واإفعلى الأقل يكون على  ،يعرف مسبقاً النشاط المطلوب منه الشخص الممتهن
 .مما يسهل التعامل معه ،النشاط التجاري بشكل عام

 ،واحد منهم يملك حصصاً في العمل كل ،من عدد من الأشخاص الطرف الممنوح لهقد يتألف 
 1.ح العقد صلاحية كل منهميوضتشرط  ،بأس من التعامل معهم جميعاً فلا 

 شخص غير ممتهن: الممنوح له-2

وهم يشكلون  ،الأشخاص الممتهنين وغير التجار من غير الممنوح لهفي معظم الأحيان يكون 
 :قسمينلى إوهم بدورهم منقسمون  من العمليات التي تتم في الواقع% 70أكثر من 

 أو خدمة أخرى. نشاطل ممارسون  -
 1 اً.ي نشاط تجاري مطلقلأ غير ممارسين -

 

، 2006، منشورات الحلبي الحقوقية، 71-65ص، دراسة في القانون المقارن  متيازالا، نعيم، د.مغبغب .1
 لبنان
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 الممنوح لهالشروط المطلوبة في مهنة : الثاني المطلب

ليكون باستطاعته  الممنوح لهتطلب توفر بعض الشروط الضرورية في مهنة يالناجح  متيازالا
. قد بصورة طبيعية وناجحة بالعمل الانطلاقالقيام بهذا النشاط عن جدارة ومهارة تمكنه من 

المشروطة بعقد  لكن عندما يخضع للعمليات ،لشروط المطلوبةاب الممنوح لهيصدف أن يتمتع 
لى إت المتعددة المتكررة لن يتوصل لرغم من المحاولاا. وبيتوقعه قد يصطدم بما لا الامتياز

والسبب يكمن في عدم تمكن ، مات المطلوبة وكيفية استعمالهاالحصول على مجمل المعلو 
 .واستثماره بالشكل الصحيح ،عطاؤه لهإ من استيعاب ما يتم  الممنوح له

 :الممنوح لهأهم الخصائص الواجب توافرها عند اختيار ومن 

 .متيازيتمتع بمعلومات كافية وموقع تجاري يؤهله من استثمار الاأن  .1
 .بمواصلة العمل بصورة طبيعية هيسمح ل ،ووضعه المالي سليم ،مديونيته قليلة أن تكون  .2
شاط بعيداً عنه فيستطيع بحيث لا يعتبر هذا الن ،متيازلى نشاط الاإتكون مهنته قريبة  أن .3

  1بصورة سريعة وسهلة. استيعابه

 المصلحة المشتركة : ثالثال المطلب

سواء على ، لمؤسسةتتمحور حول نجاح ا طرفين حق الامتيازن المصلحة المشتركة بين إ
مجمل العناصر  هذا النجاح نخرط في. ويالصعيد الوطني الداخلي أو على الصعيد الدولي

والأساليب والتقنيات التي كالشعار وسرية المعرفة  ،والتي يستعملها في نشاطه للمانحالعائدة 
، لتمييز بين العناصر المكونة لهالا يجوز ا ،تحسين نوعية العمل في المؤسسةفي تساهم 

 .فيما بينها لتحقيق نجاح المؤسسةجميعها وتتناسق حيث تتناغم 

نما إ ،المصلحة المشتركة للمؤسسة لاتتوقف أمام العناصر المادية وغير المادية التي ذكرت
ين للعمل ؤ تقديم الأشخاص الكف الممنوح لهفإذا كان لزاماً على  ،لى العنصر البشري إتتعداها 

لًا للقيام بالنشاط على تعليمهم وتهيئتهم وتدريبهم توص يترتب على المانحفإنه  ،في المؤسسة
هؤلاء الأشخاص يتسلمون التقنيات وأساليب المعرفة وبالتالي يتوقف عليهم تقدم  ،أكمل وجه

 . النشاط وتطوره
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 العقد طرفيل الالتزامات التعاقدية: ث الثانيالمبح

 1التزامات المانح: المطلب الأول

جُملة مِـن الالتزامـات، وقَبـلَ تنـاول هَـذهِ الالتزامات لا بد  متيازعقد الايَقع على عَاتق المانح في 
 .جاه المُمنوح لهلتزامات تمن تَحديد طَبيعة هذهِ الا

إِن تَحديد طَبيعة التزام المَانح يَتحدد بِالنَظر إِلى مَحل الالتزام، فالمانح مُلزم من لِحظـة إِبرام العقد 
طَابع  وويَترتب على ذَلك أَنه التزام ذ والعَناصر المُرتبطة بِها كَمحل للعقد، بِنقل المَعرفة الفَنية،

 .عَيني، وبالتالي لا يَكون المانح مُلتزماً بِمُجرد بذل العناية لتحقيق هذا الالتزام

ام وبِالتالي يَكون التزام المَانح هو التزام بِتحقيق نَتيجة، وهذا الالتزام لا يَتوقف عند الالتزام الع
 .بِتحقيقها، وإِنما بِما تقتضي به التطبيقات الخاصة المُستمدة من طَبيعة هذا العقد

وأَثناء تَنفيذه، فإِنه يَمتد كَذلك إِلى المَمنـوح له بَعد انتهاء  ،ان يَقع قَبل إِبرام العقدهذا الالتزام وإِن كَ 
 .لال التزامه بِعدم المُنافسةالعقد من خِ 

 :وهيالالتزامات في عِدة فروع، عليه سيتم تناول هذه و 

 م في الفترة السابقة للتعاقدالالتزام بالإعلا: الفرع الأول

م مَعلومـاتوفيه  عن  يُلزم المانح بإِعطاء المَمنوح له في الفَترة التي تَسبق إِبرام العقد، وَثيقة تَضُّ
 .المَشروع المتفق على تَرخيصه

م مَعففي فَرنسا يُلزم المَانح بإِعطاء  سم لومات عن القِيمـة التِجاريـة للاالمَمنوح له وَثيقة تَضُّ
م أَيضاً مَعلومات بِعنوان المانح وقِيمة رأَسـمال شَـركته وخِبرته  والعلامة الفارقة والشعار، وتَضُّ

ن ومَضمو  حق الامتيازشـبكة  ومَراحل تَطوره الرئيسية ونَشاطه التِجاري، بالِإضافة إِلى عَـرض
والالتزامات المُلقـاة علـى المَمنـوح لـه، والنفقـات والاستثمارات  ةومِنطقة النَشاط المُعطاالعقد 

فع المَصر  جل التِجاري الواجب تَحقيقها والمُدة وأَماكن الدَّ    .فية والقَيد في السِ 

  2008 في، فلسطين، جامعة النجاح الوطنية، واثاره متيازعقد الا، دعاء طارق ، البشتاوي  .1
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ابقة  يُلاحظ وفقاً للقوانين الفَرنسية أن المانح ليس فقط مُلزماً بإِعلام المَمنوح له بِالمعلومـات السَّ
حُسن النِية في إِعلامه أَيضاً، كَذلك فإنه وبِمُوجب هذهِ القَوانين يُحظر  ئبمباد فَحسب، بل بِالتَقيد

انونية التي تَمنحه وقتاً للتفكير. فالهدف من على المَانح قبَول الثَمن الَأولي قَبل نِهاية المُهلة الق
 .هذا القانون هو حِماية حُقوق الممنوح له، نَظراً لِعدم خِبرته في هذا المَجال

 لتقنيةالالتزام بنقل المُسَاعدة ا: الفرع الثاني

تَتكون المُساعدة التقنية من نَصائح وآراء يُقدمها المانح. ويُمكن تَعريف المُساعدة بأَنهـا تَدريب 
َ، متيازمَوضوع عقد الاالمرتبطة بيَقوم به المانح لِطاقم المَمنوح له على استغلال المَعرفة الفَنية 

ف التقنية المَنقولة مَعار فهي نَقل لاختصاصات القُدرة التقنية، تَحت شَكل تَدريب على وَضع ال
فَيعـرض  فيَكون المانح مُلزماً بإِعطاء النَصائح للممنوح له حَول إِنشاء شَركته و فَتحها، .قَيد العمل

نية وتِجارية عليه المُساعدة فيما يَتعلق بِتنظيم شُؤونه الخاصة وإِشراكه في تَمارين إِعادة تَأهيل تَق
  ة.وإِداري

المُساعدة التَقنية بِحسب نَوع النَشاط وحَجم الشَبكة وطَبيعة المَعرفة الفَنية تَختلف وَسائل تَقديم و 
 .. وهذهِ الوسائِل قد تَكون: وَسائِل مادية، وقد تكون وَسائِل غَير مَاديةمَحل التعاقد

 :الوسائل المادية لتقديم المساعدة التقنية .ولاا أ

كُتيبات إِرشادية: وتَحتوي على طَريقة التَشغيل بالَأساليب التي سَيستخدمها المَمنوح له طَوال  -أ 
فَترة العقد، وتَكون في صُورة بِطاقات وَصفية تَتضمن نَموذج التَشـغيل الـذي يَتوجـب علـى المَمنوح 

 .له تَتبعه طَوال مُدة العقد

في صُورة دَوريات مُنتظمة، وتَتضمن هذه الـدوريات  وتكون المَجَّلات الخَاصة بالشبكة:  -ب 
عضاء الآخرين، وهي عَرضاً لما يُريد المانح نَقله من إِرشادات، كَما قد تتَضمن نَشر تجارب الأ

 .رجعاً عاماً ومُباشراً لِعرض تَجارب أعضاء الشبكةبِذلك تُعد م

 .أشرطة الفيديو وبَرامج الحاسُوب وغيرها -ج 

 نفسه المرجع السابق
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 :يةالوسائِل غير الماد  . ثانيا

وباتصالات  وتَتمثل هذه الوسائل في دَورات تَدريبية وحَلقات دِراسية ومُؤتمرات بِصورة مُنتظمـة، 
 .شَخصية، وبِتحديث كُتيبات التَعليمات والتَمارين

تَتخـذ المُساعدة شَكل زِيارة منشأة الممنوح له، وقد بحياناً وحَسب نطاق هذا الالتزام يَقوم المانح أو 
: نَصائح المُساعدة القانونية بحيث تُترجم بِعدة أعَمال قانونية وإعِداد مُتواصل للممنوح له، مثلاً 

 ية.قانون واستشاراتنَموذجية 

 لالتزام بنقل المعرفة الفنية: االفرع الثالث

 .لمُنتجـات أَو تَقـديم الخـدمات: مَجموعة المَعلومات المُتعلقة بِبيع اعلى أنهاالمَعرفة الفنية وتعرف 

  :ما يليفين الخَصائص تَتمثل كَذلك فإِن للمعرفة الفَنية مَجموعـة م

و يَستحيل الحُصول عليه، سرية: حيث يَكون كُل عنُصر من عَناصر المَعرفة مَجهولًا أَ  -
 .يازمتطار العلاقات مع مانح الاإخَارج 

 .بِصورة كَاملة وكَافيةمُعرَّفة: بحيث تَكون المعرفة مَوصوفة  -
جَوهرية: حيث تَكون مُفيدة ومُهمة لِلممنوح له لِتتيح له تَحقيق نَتائجه ووضعه فـي  -

 .السـوق 

ولا يُشترط أَن تَكون مَعرفة التَصرُف مُبتكرة ومُستحدثة ومُحددة، ولَكن يَكفي أَن تَؤدي إِلى نَجاح 
 .المَمنوح له

 العَلامات الفَارقةلالتزام بِنقل ا :الفرع الرابع

لعة أَو الخِدمة مَوضوع عقد  يلتزم ، وتَتعلق الامتيازالمَانح بِنقل العَلامات الفَارقة التي تُميز السِ 
الرسوم و نـوان الشـركة، وعالشِعار، والعَلامة التِجاريـة، سم التِجاري و مات الفَارقة بالاتِلك العَلا

ناعية ونَماذجها  .الصِ 

العَلامات الفارقة، بأنها تلعب دَوراً كَبيراً في جَـذب الزَبـائن الـذين يَبحثون قَبل وتبرز أهمية هَذهِ 
 .قبل بَحثهم عن المنتج العلامة التجاريةن كُل شيء ع
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 الالتزام بنقل التحسينات الخامس: الفرع

الالتزام  التزامه بِنقل التَحسينات، وهذاو ، حق الامتيازيَترتب عَلى التزام المَانح نَقل عَناصر  
 .شتركة بَين المَانح والممنوح لهيُعتبر من الأداءات المُ 

التزام المَانح بإِمداد المَمنـوح لـه بِالتَحسـينات المُتوالية التي  الامتيازفرض تَراخي تَنفيذ عَقد إِذ يَ 
م العقد وأَثناء برالإِ  لتزام في المَرحلة التَاليةيَنشأَ هَذا الاو  .على المَضمون الفَني لِنظامهيُدخلها 

وجوده بِظروف المَانح  حتمالي، الـذي يَعتمـد ويَتحـددوطَبيعة هَذا الالتزام تَتميز بِالطَابع الا .تَنفيذه
 .التقنية وقدرته على التَطوير

 الالتزام بالبيع الحصري )الحصرية الإقليمية( والتمـون الحصـري  :الفرع السادس
 ()حصـرية الإمداد

أن يكون للممنوح له وحده حق التوزيع ضمن منطقـة جغرافية  الامتيازيجوز الاتفاق في عقد 
 .معينة

 الالتزام بالضمان :الفرع السابع

لا تقتصر أحكام الضمان على عقد البيع، بل تتطبق على كافـة أنـواع العقـود التـي تستوجبها، 
 .لأنه واجب قانوني في سائر عقود المعاوضة

من الطبيعي أن يضمن المانح للممنوح له صحة السلع والبضائع والخـدمات وكيفية فلذلك  تبعاً 
 .استعمالها، لما فيه خير للمصلحة المشتركة بينهما

 

 

 

 

 المرجع السابق نفسه
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 الالتزام بتدريب العاملين :امنالفرع الث

  .عمليتدريب نظري و : تدريب يلتزم المانح بتدريب العاملين لدى الممنوح له، وللتـدريب نوعـان

في منشأة  ، أولتدريبادروس تلقى على العاملين في مركز فالتدريب النظري يؤدى في صورة 
أو يتم التدريب نشأة، المانح، الأمر الذي يقتضي إرسال العاملين في بعثات خارجية إلى هذه الم

ول النامية، وقد يقتضـي في الدمركز للتدريب وهو أمر نادر  فيهافي منشـأة الممنوح له إذا وجد 
 .مرز فيقدم المانح معونته في هذا الأنشاء هذا المركإالأمـر 

الدروس عـادة بالتدريب  ومن النادر أن يقتصر التدريب على الدروس النظرية، وإنما تقترن هذه
 .في منشأة الممنوح له أوي منشأة المانح ما فإالعملي، 

مانح بإرسال عدد من العاملين لتمضية فتـرة تمـرين بها، ويبين يبدأ التدريب العملي في منشاة ال
، والساعات التي تخصص له وعدد التدريب العقد برامج التمرين والقطاعات التي يجري فيها

 عن أدائهم. سئلتهم وتقديم التقاريرالمشرفين الذين يتولون الشرح للمتمرنين، والإجابة على أ

 2الممنوح لهالمطلب الثاني: التزامات 

بَعد أَن تم دراسة التزامات المَانح في المَطلب السَابق، سَيتم دراسة التزامات الممنوح له في هذا  
 هي: في عِدة فروعوالتي تتلخص المطلب، 

 الفرع الأول: التزام الممنوح له بدفع الثمن

منوح له بِـدفع قسـط مَالي يُمثل هذا الالتزام تَبعية الممنوح له اقتصادياً للمانح، حَيث يُلزم الم 
د، بِحيث يُراعى عند تقدير هذا الثَمن قيمة وشهرة العلامة والمَعرفة الفَنيـة وسُـمعة  التجارية مُحد 

 .فالثمن يُعد بدلًا لشهرة العلامة الخاصة بالمانح، شبكة المانح ونَجاح معرفته العملية

 .نِسبية ثابتـة والثانية الَأولـى :وعين مـن العائـداتف الثمن من نَ وفيما يَتعلق بالالتزام المَالي، يَتأل

 

 بتشاوي، مرجع سابق
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 :المقابل الثابت .أولا

يَستفيد الممنوح له من الخَدمات والمُنتجات التي يُقدمها المانح، بِحيث تَكون هَذه المُنتجـات  
ومن هنا  ،الطرفين المشروع المتفق عليه بينوالخَدمات مُحددة بِثمن ثَابت يُدفع لدى افتتاح 

 برسم الدخول.جاءت تَسميته 

 ويُقدم هذا المَبلغ أَثناء تَوقيع العقد وتَشكيله مقابل نقل المعرفة العمليـة وحـق اسـتثمار العلامة
وتَتفاوت نِسبة المَبلغ حَسب . ات التي يَستفيد منها الممنوح لهالامتياز وما إلى ذلك من ، التجارية

 1. لهم حوأهَمية المَنطقة المُعطاة وعدد الممنو شُـهرة العلامة 

بد إِذن مـن مُلاحظـة أن الاستمرار  ذَاته، فلا الامتيازأُسس دَفع المقابل وجودها من عقد تستمد و 
هذا الثمن بالتزام مَالي آخر  ويقترن ، وذلك لانعدام السَبب بدفع الثمن بعد انتهاء العَقد يُعد بَاطلاً 

مثل في أَقسـاط دَوريـة يَـدفعها الممنوح له طَوال مُدة العقد، لِهذا يَقترن مُقابل طَابع مُتجدد يَت ذي
 .الممنوح له المترتب علىكونـا معـاً الالتـزام المالي حق الدخول بِهذه الَأقساط لِي

 :الثمن النسبي .ثانيا

، عـن عقـد التوزيع ذا مـا يُميـزهيحسب هذا العائد بالنسبة المئوية مُقابل الخَدمات المُقدمة وه
يُستحق في بِداية العقد، أَما الثمن النسبي  الثمن الثابتوبالمقارنة مع الثمن الثابت يُلاحظ أن 

 2.التوزيع يُستحق خِلال حَياة العقد وتَنفيذه، في مُهل تُحددها الَأطراف المُتعاقدة

 

 

 

 

 

 د.مغبغب، نعيم، مرجع سابق .1
 البتشاوي، مرجع سابق .2
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بنسبة مئوية من حجم المبيعات، مقابل الخـدمات المقدمـة مـن المانح  النسبيويحسب الثمن 
يُراعى عِند صِياغة هذا العقد، أن يُؤكد المانح على ضَرورة احتفاظ الممنوح له بِالدفاتر . و للممنوح

المَانح  يَطلـبقد و  .ة وِفقاً لِلمعايير المُعترف بهاالمُتعلقة بالمَبيعات ودَفاتر الحِسابات بِطَريقة سَليم
الالتزام بِمعايير مُحاسبية مُحددة، وضَرورة تَقديم تَقارير دَورية عن المَبيعـات والـدَخل، ولِضمان 
التَأكد من تَمسك الممنوح له بالالتزام بِما سَبق، فإن المانح يَكون مِن مصلحته أن يُنص في 

ة اللازمـة، مـع وَضـع الضـوابط والوسائل العقد على حَقه في فَحص الدفاتر وإِجراء الرَّقابة المَالي
اللازمة لِإصلاح الَأخطاء التي قد يَكتشفها في طَريقة حِساب أَو تقدير نِسـبة الجعالـة التي من 

 .حقه الحصول عليها

 لفرع الثاني: التزام الممنوح له بالتمون الحصري من المانحا

التزام الممنوح له بِشراء السِلَع والبَضائِع بِصُورة إِن إِيراد مِثل هذا الشَرط في العقد يَترتب عليه، 
حَصرية من المانح، مُقابل ذَلك يَلتزم الَأخير بأن لا يَبيع أَي شَخص ثالث من هَذه السلع 

 1.والبضائع أَو الخدمات ضِمن المَنطقة التعاقدية

لع، مثلًا: قَد يَتم قتصراً قَد يَكون الالتزام بِهذا التَموين من قَبل المانح كَاملًا أَو مُ  على بَعض السِ 
يَجب أَن يَتمون الممنوح له من مَانحه بِفئة واحدة مـن المُنتجـات  أنه على النَص في العقد

دة، ويَحتفظ بِحُرية التَ  فهنا نَكون أَمـام التـزام بِـالتمون بِصُورة  ؛مون بالنسبة لِلمُنتجات الُأخرى المُحدَّ
 .جُزئية

 ضل اَشتراط بنود التمون الحَصري لِعدة أَسباب:يلاحظ أَن المانح يف

 .خَفض تَكاليف الِإنتاج أَو مُفاوضة الممونين بالَأسعار -
 .داموا يَرغبون بذلك للممنوحين ما إمداداتهزِيادة  -
مة لِلمُستهلكين و  - ماح للممنوح لهم بِتحسين الخَدمات المُقدَّ زيادة حُسن إِدارة المَخزون والسَّ

 .بَيعهم المَـردود من نقطة
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في فَرنسا، هَذا الالتزام لا يَصح إِلا بِشُروط مُعينة، فَيجب أَن يَتناول مُنتجات مِن نَفـس طَبيعة 
ة لِإعادة بَيعهاو المُنتجات المُوزعة من المانح  بَاطلًا يُعتبر هـذا البنـد  عدام هذا الشرطانبإ .المُعدَّ

 .التجار لأنه يُعيق مَسار حُرية

 الفرع الثالث: الالتزام بالخضوع والامتثال لأوامر المانح

 :الإعلان عن الاستقلَالية أولاا.

يلتزم المانح بإِعلام الغير كَالمستهلكين أو المُمولين والمَصارف وسواهم باستقلاليته عـن الممنوح 
المانح، وأنه يَعمل لمصلحته  له، بالمقابل يلتزم الممنوح له الإعلان بأنه يَعمل بِصورة مُستقلة عن

علانات خارج المؤسسة بِشكل الخاصة ولا تَربطه أي علاقة بالمانح، وبالتالي يَجب وضع الإِ 
 .بأنه المسؤول الوحيد عن هذه المؤسسة ؛ للإعلاملافت

رية .ثانياا   :المُحافظة على السِ 

رية خاصة  ، بالامتياز الممنوح لهيُلقى على عاتق الممنوح له الالتزام بِعدم إِفشاء أية معلومات سِ 
مرتبطة بحق  براءة أَو أَية أَساليب أَو طُرق تتَعلق بالمُستندات أَو ال هذه المعلومات سواء كانت

وقع الضَرر بالمؤسسـة، ، بِحيث إِذا تم إِفشاؤها يُمكن أن يُ الامتياز وغيرها من المعلومات السرية
رية بفهـذه المعلومات يَجب حِفظها  بَعيدة عن الَأنظار بِمعنى أن الموظفين العـاملين وإبقائها سِ 

 .يَحق لهم الِإطلاع عليها بِحكم وظيفتهم أو عملهم من وَحدهمهم فـي المؤسسـة 

 :الالتزام بِالسَماح بالتفتيش ثالثاا.

لـع على جميع يُفرض على الممنوح له السَماح للمانح بِتفتيش مؤسسته ساعة يَشاء، ولـه أن يَط   
المعلومات، ويُدق ق في كل المُستندات المُتعلقة بهذا النشاط، وذلك بِهـدف المُحافظـة على المُستوى 

 فين فـي مؤسسة الممنوحالمطلوب أَداؤه لِلمستهلكين، كما يَحق للمانح التَكلُم مع الزبائن والمُـوظ
 1له.
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 :الالتزام بإِدارة المؤسسة حَسب النظام المُحدد رابعاا.

الدفاتر التجارية، وإِنشاء مُحاسبة مُنَظ مة، بحيـث يُمكـن  الإشراف علىيتوجب على الممنوح له 
كإِعطائهم تَسهيلات بالدفع وتـوفير مَوقـف لاع عليها دورياً، وتَقديم خَدمات للزبائن للمانح الاط  

كَذلك يَلتزم الممنوح له بأن يَستعمل المُستندات المَكتوبة المُتعلقـة بالَأسـعار، وأَسـماء ، السيارات
المُنتجات والعروضات، كذلك يَجب التقيُّيد بِالزِ ي الرَّسمي وجودة الِإعلانات والتَسويق المُلائِـم، 

بِنسبة مُحددة، ويتم الاتفاق على كيفية دَفع هذه النسـبة  ذه الِإعلاناتتَمويل هويُساهم المانح في 
 .من المَدفوعات الخاصة بالِإعلان

 :الالتزام بالِإعلام عن التحسينات الطارئة خامساا.

يَتوجب على الممنوح له إِعلام المانح عن كَامل التحسينات التي قد تَطرأ عند تَنفيذ العقد، والتي 
 .لها فائدة للاستثماريكون 

 :التعاون في سَبيل الدفاع عن الحقوق الفكرية سادساا.

على الممنوح له الِإسراع في إِعلامه بأن عملية تقليد وصلت ففي حال حدوث تقليد لعلامة المانح 
 .إلى عمله، فيكون حاضراً في الحقل الِإقليمي الذي يَحصل فيه الاعتداء

 :تأمين الالتزام بإِنشاء عقد سابعاا.

 في حالبند يُلزم إِبرام عقد تأَمين على المؤسسة،  حق الامتيازإِذ يُمكن أن يُدرج في عقد  
شمل التأَمين أيضا الحوادث يَ المعدات والآلات. و  مؤم ناً على كون ، بحيث يتَعرضت لَأي أَذى

 .ى الحريق والسرقة والحوادث كَافةالتي تَحصل لأي زبون بالِإضافة إل

 :الالتزام بِتقديم كَفالة مَصرفية ثامناا.

تَقديم كفالة مَصرفية لصـالح المانح وتُحدد بالممنوح له  وجبما ييُمكن كذلك أن يُدرج في العقد  
 بالاتفاق بين طرفي العقد. قيمتها
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 :عدم تسويق مُنتجات مُنافسةو  الالتزام بِتسويق مُنتجات المانح تاسعاا.

 ، لهذا يَفرض المانحلِتسويق مُنتجات المانحيَجب أن يُحقق الممنوح له زِيادة في رَقم المبيعات 
 كسره. في العقد حد أدنى لا يَجب

يَمنـع المانح  ل حَياة العقد. ففي بَعض العقودهذا الالتزام مُلقى على عَاتق الممنوح له خلا إن
الممنوح له من بيع مُنتجات مُنافسة وهذا أمر مُعترف به بِصورة مَعقولـة، إِذ لا بُـد أن يَتمكن 

، اوسُمعة شبكته العلامة التجاريةالمانح من اتخاذ التدابير التي من شَأنها الحفاظ على صُورة 
 .ير مباشرة على عملية تسويق مُنتجاتهلأن كُل بَيع لِلمُنتجات المُنافسة يُؤثر بِطريقة مُباشرة أو غ

 :المحافظة على جودة المنتج عاشراا.

جودة المنتج أو الخدمة هي مطلب يتطلع إليه المستهلك في كل مشروع يحمل العلامـة التجارية 
 .ز لهوية المشروع سواء أكان هذا المشروع مانحاً أم ممنوحـاً لهيأو شعار الشبكة، دون تمي

كل من المانح والممنوح له. فـالممنوح لـه ملتزم باحترام  علىالتزامات مشتركة  ضفر هذا الالتزام ي
ومن ثم الحفاظ على السمعة التجارية العامة للشبكة، بينما ، مستوى الجودة في مواجهة مستهلكيه

بحيث يكون له ، يلتزم المانح بالقيام برقابة صارمة تكفل حماية علامته التجارية محل العقد
 بالإشراف على الإنتاج، أو اختبار العاملين الفنيين، أو عمل زيارات لمنشأة الممنوح له.الحق 
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 لطبيعة القانونية لعقد الامتياز التجاري االمبحث الثالث: 

 

 خصائص عقد الامتياز التجاري  :المطلب الأول

 :عقد رضائي .أولاا 

ن انعقاده لايستلزم سو توافر إومن ثم ف ،رادتين وتطابقهماإهو العقد الذي ينعقد بمجرد ارتباط 
رتباط قاد هذا العقد على طريقة معينة لاولا يتوقف انع، يجاب والقبولي تلاقي الإأالتراضي 
ونتيجة ذلك تعقد ، وهو الدارج عملياً  أو كتابةً  مشافهةً  رتباطقد يكون هذا الا، فرادتينهاتين الإ
يحق له مناقشة  لا إذ ،ن كان رضا المتعاقد المذعن محدوداً إو  ،ذعان عقوداً رضائيةعقود الإ

  .ذعان لهانما يجب عليه الإإشروط العقد و 

جراء إن أجل انعقادها أي رادة أن العقود رضائية ولا يتطلب موالأصل بمقتضى مبدأ سلطان الإ
يقضي بضرورة توافر شكلية معينة أو  و اتفاقاً أ بموجب نص خاص قانوناً  ياستثن لا ماإ خرآ

يجوز للمتعاقدين اشتراط ه ويترتب على ذلك أن، ليم الشيء من أجل انعقاد عقد ماضرورة تس
 1.أو اشتراط تسلم الشيء محل العقد الكتابة من أجل انعقاد العقد

 :عقد غير مسمى .اا ثاني

لم ينظمه بموجب أحكام خاصة به  ومن ثم ،خاصاً  هو العقد الذي لم يضف المشرع عليه اسماً 
ولكن اعتاد الأشخاص على  ،ة العقداره للأحكام العامة بنظريآثنما يخضع في انعقاده وفي إو 
لطبيب االمريض ب قود كعقد العلاج الطبي الذي يربططلاق بعض التسميات على بعض هذه العإ

العقود بتسميتها ه ذومع ذلك تحتفظ ه .وعقد الاستثمار ،علان في جريدةإ وعقد نشر  ،المعالج
 1.كعقود غير مسماة
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 عقد مستمر )زمني( .ثالثاُ 

ذا إ ويكون العقد مستمراً  ،ويدخل في تحديد محله ،جوهرياً فيه هو العقد الذي يعد الزمن عنصراً 
يمكن  كما لا ،لا بمدة زمنية مهما قصرتإيمكن تقديرها  فالمنفعة لا ،و عملاً أكان محله منفعة 

 1 .تصور العمل من دون أن يكون مقترناً بمدة زمنية

 ،ويستخلص من ذلك أن عقد الامتياز التجاري هو عقد مستمر وذلك لأن محله المنفعة والأجر
 .يمكن تحديد تلك المنفعة ذ بدونه لاإزمن هو عنصر جوهري فيه ن الإومن ثم ف

 :عتبار الشخصيعقد يقوم على الا .رابعاا 

على حظ فيها شخصية المتعاقد العقود التي تقوم على الاعتبار الشخصي العقود التي تلاب يقصد
 .مستوى انعقاد العقد وتنفيذه

وفي عقد الامتياز التجاري يكون لهذه  ،المتعاقده على شخصية ذيامه وتنفيعقد يعتمد في قفال
ومدى  ،قيقـة المراكز الواقعية للأطرافذلك المفهوم الذي يؤكد ح ،الفكرة مضمونها الخاص

 2.ليها بين المانح والممنوح لهإاختلاف الاستناد 

 :عقود المعاوضة الملزمة للجانبين من .خامساا 

 ن العقدأذ جاء فيها إ م(،2018)مدني فرنسي في صياغتها الجديدة لعام  (1107) أكدت المادة
ففي البيع  ،خر منفعة كمقابل لما أعطاهيأخذ كل فريق من الأفرقاء من الآ عندما عاوضاً يعد 

لنسبة اوكذلك الحال ب 1لمقابل يؤخذ الثمن من المشتري اوب ،عطاء المبيع للمشتري إيقوم البائع ب
حيث أن المانح يقوم بتقديم الاسم التجاري والخبرات الفنية والتقنية مقابل ، جاري لعقد الامتياز الت

 .ن يتفق عليه ضمن العقدثم

ملزماً للجانبين عندما  يعد العقد أن م(2018ي من عام )مدني فرنس (1106) كما أكدت المادة
. ومن ثم يكون فيه كل من خرنحو تبادلي بعضهم تجاه بعضهم الآ يلتزم المتعاقدون على

 1.انعقاد العقدن ذاته ومنذ المتعاقدين دائناً ومديناَ في الآ

  دمشق، كلية الحقوق ، لمحة عامة حول العقد، فواز، د.صالح.1
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 :الصفة التجارية .ساا ساد

عقداً تجارياً لكون الصفة الممنوحة للمانح أو الممنوح له تتوافق مـع المستلزمات  متيازيعد عقد الا
 .ئص المطلوبة في الأعمال التجاريةوالخصا

كل نشاط يسعى إلى تحقيق الربح، ويوفر السلع  تعريف الأعمال التجارية على أنهايمكن 
لتجارية كافة الأعمال اتتضمن و . حاجات المستهلكين وتحقق رضاهموالخدمات التي تشبع 

عمال التجارية بشكل ويستخدم مصطلح الأ ،نتاج وتوزيع السلع والخدماتالأنشطة المبذولة لإ
نتاج وبيع سلع وخدمات بهدف إشباع المنظمة التي يقوم بها الأفراد لإواسع للدلالة على الأنشطة 

 .يق الربححاجات المجتمع ومن ثم تحق

تطرق عة من الخصائص التي تميزها عن باقي الأعمال، ويمكن التتميز الأعمال التجارية بمجمو 
 :لأبرز هذه الخصائص فيما يلي

 .خصيات طبيعية أو شخصيات اعتباريةأي ش :يقوم بها ويملكها أفراد -1

 .تمارس نشاطاً اقتصادياً  -2

 .نتاج وبيع منفعة للجمهورإهدف تحقيق الربح للمالك من خلال تقام ب -3

 .قانونيلها وجود -4

 1 .حرية العمل التجاري -5

 :عقد يتضمن التدريب .سابعاا 

عن غيره من العقود أن المانح ليس ملزماً فقط بتقديم المسـاعدة التقنية،  متيازما يميز عقد الا
إنما تدريب الممنوح له وجعله قادراً على القيـام بنشـاطه. إذ يلتـزم المـانح بتثقيـف المُستخدمين 

؛ 3ضمن الاستقلالية القانونية التامة لكل من المتعاقدينله وذلك في إطار التعاون و ممنوح لدى ال
 .فلا يجوز تخطي هذه الاستقلالية تحت طائلة الملاحقات القانونية

 2018د.عاشور، محمد سامر،القانون التجاري، الجامعة الافتراضية السورية،  .1
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 :من العقود المحددة ثامناا.

كمقابل لما  ليهاإنفعة التي ينظر مالخر لى الآإ عندما يلتزم كل فريق بأن يقدم يعد العقد محدداً 
ن كل متعاقد يستطيع في العقد المحدد أن يحدد وقت ألك ذويستخلص من  ،أخذه الفريق الثاني

 1.يأخذ مقابله يعطى وما ما، و انعقاد العقد
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 للامتياز قانونيالتكييف ال: الثاني المطلب

وضع قانون هو من العقود التي لم يتم  الامتياز التجاري إلى أن عقد  في البدءشارة الإ تجدر
، بالرغم من انتشار هذا النوع من العقود في معظم دول العالم، خاص بها في معظم الدول

ن هناك العديد من الدول التي اتخذت أسلوب ننا نجد أأ لاإ. للعديد من الأرباح الهائلة وتحقيقه
خرى بسبب ما يعتقد أطبقة على عقود مال القياس لهذا النوع من العقود، وهو تطبيق القواعد

 ره من العقود المسماة، وهو أمر غيوبين غير  الامتياز التجاري البعض به؛ وهو التشابه بين عقد 
مرغوب فيه من الناحية القانونية لأن هذا النوع من الخطأ قد يؤدي في النهاية إلى الخطأ في 

فمثل هذا الخطأ قد يؤدي إلى  ،يرغب به أطراف العقد حتماً  لاوالذي  ،التكييف الفعلي للعقد
نود  إبرام هذا العقد، وهو الأمر الذي لاتم طراف التي بموجبها للأرادة الفعلية الإالخروج عن 

 .حدوثه

فإنه لا يوجد قانون واحد يطبق على  ص التشريعية التي تنظم هذا العقدونتيجة لغياب النصو 
جميع جوانبه، وإنما وجدت بعض القوانين والأنظمة التي تعالج بعض جوانبه، كقوانين المنافسة 

على عاتق ومنع الاحتكار، وقد وقع عبء إيجاد حلول قانونية للمشاكل التي تقع بسبب تنفيذه 
أحال  المشِرع أحكامها. وفي بادئ الأمرالقضاء والفقه، أسوة بغيره من العقود التي لم ينظم 

وقد ذهب رأي أخر من الفقه الامتياز القضاء الفرنسي إخضاع عقد  التجاري لأحكام عقد البيع،  
كثيرة بينهما لا أننا نجد اختلافات إ ،يعد من عقود الوكالات التجارية متيازالا الى أن عقد

ود الوكالات التجارية على قتطبيق أحكام ع أنه لا يمكن بأي حال من الأحوال ونستنتج من ذلك
 .، أو أية عقود أخرى يظن بأنها مشابهة لهالامتياز التجاري عقد 

 الامتيازالتي تميز عقد  ختلافاتالايتطلب إظهار  الامتياز التجاري وبيان الطبيعة الخاصة لعقد 
أنه من الممكن بيع وشراء  الامتيازالأخرى، ومن أهم هذه المميزات أظهرت عقود  عن العقود

حيث كان  ،تار فكرية بعد أن كان ذلك من المحظو المعرفة الفنية والتقنية، وحقوق الملكية ال
 .التجارية العلامةيحظر استعمال حقوق الملكية الفكرية لغير مالك 
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رأسماله الفكري والذي يعتبر أثمن من الموجودات والأصول بالنسبة يتميز ب متيازكما أن عقد الا
لى العلامات التجارية وعدة أشكال إلأضافة ابة ركات حيث يتكون من المعرفة الفنيللكثير من الش

 الامتيازمن الملكية الفكرية ذكرت في هذا البحث، حيث يشكل هذا الجزء الأهم من عقد أخرى 
 .نها تتشابه معهأيره من العقود التي يعتقد البعض حيث تميزه عن غ

في تعدد الأشياء المكونة لمحله في طبيعتها القانونية حيث تتضمن  الامتيازكما يتميز عقد 
نقل حق عيني وهو الالتزام بنقل المعرفة الفنية والتقنية من المرخص الى المرخص  الامتيازعقود 

، كما يتضمن القيام بعمل وهو الالتزام من قبل المرخص بتدريب العاملين الامتيازله في عقد 
 .للمرخص له والذي قد يكون قبل بدء المشروع

 الامتيازالدول العربية تخضع عقود لا أننا نجد أن القوانين في إختلافات بالرغم من هذه الاو 
  .لأحكام عقود أخرى 

 2:وفي مصر

نشطة أحقوق الامتياز توزع فإن للبيانات المتاحة لدى الجمعية المصرية للتنمية  فقاً و 
 ومع ذلك .وسلاسل المحلات ،همها التجزئةأ متياز في مصر على عدة قطاعات من الا

لا يوجد في مصر تشريعات متخصصة تنظم حق الامتياز، مما يؤدي إلى تحديات 
حقيقية للمستثمرين الذين يسعون إلى منح امتياز لأعمالهم في مصر، إلى جانب 

 مستشاريهم القانونيين.
ناء الحكم في النزاعات الناشئة عن معاملات الامتياز أثكما أنه يسبب مشاكل للمحاكم 

كثر أى إللهذه المعاملات، والتي تخضع ب التشريعات الخاصة المنظمة لغيا وذلك نظراً 
ولى سب موضوعها؛ فهي تخضع بالدرجة الأقانوني في نفس الوقت بح من تنظيم

كـذلك تخضـع  للقانون الذي يحكم العقود بصورة عامة، فلا بد فيه من رضا الطرفين
والتراخيص الواقعة على  ،ود التوزيع، من حيث هو عقد توزيعللقوانين الخاصة بعق

 .العلامة التجارية وغيرها من عناصر الملكية الفكرية
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بحكم أنه عقد  الامتياز ويرى الباحث أنه في ظل غياب تحديد الطبيعة القانونية لعقد
حاجة نظراً إلى مستحدث أوجدته التكنولوجيا الحديثة، والتقدم العلمي في هذا المجال، و 

غيره من العقود التجارية  هذا العقد لا يشبه وكون  .ناس إلى مثل هذا النوع من العقودال
تي ترى أنها الدول العربية تطبق عليه أحكام العقود ال بعض جد أن القوانين فيو وإن 

تفاق المبرم فالعقد محكوم بشروط وبنود الا ؛خلاف ذلكه لا أنإ متيازتشابه مع عقود الات
تفاق المبرم هو المرجع الأساسي لطرفي العقد من بين طرفي العقد حيث يعتبر هذا الا

ي طياته على أية مخالفات حيث الحقوق والالتزامات لكلا الطرفين طالما أنه لا يحتوي ف
حرية التعاقد وعلى الدول العربية وضع قانون ففي النهاية هو تطبيق لمبدأ ، للتشريع

أسوة بالمملكة العربية السعودية وغيرها ممن قام بتنظيم تشريع خاص  متيازخاص للا
تشابه  تلقاه منتطبيق أحكام عقود أخرى بسبب ما بعض الدول فمحاولة  ،متيازبعقد الا

ي محاولات غير مجدية نظراً لتميز هذا العقد عن والعقود الأخرى ه متيازبين عقد الا
 غيره من العقود.

تم هو عقد ذو طبيعة خاصة سوف ي الامتياز ولأثبات وجهة نظر الباحث وبأن عقد
 وعقد الوكالة التجارية متيازختلاف بين عقد الااستعراض أهم أوجه التشابه والا
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 التجاري عن عقد الوكالة التجارية: تفريق عقد الامتياز الثالث المطلب

 :لمحة عن الوكالة التجارية

إن الحاجة الشديدة إلى السرعة في المعاملات والتبسيط في المبادلات فضلاً عن تطور الصناعة 
والتجارة وظهور الشركات التجارية الضخمة، اقتضى تزويد المستهلكين بالسلع والخدمات وجود 

ما يسمى  لحساب موكله. ومن ثم ظهر ين ليبرم معهم عقوداً وسيط يسعى إلى هؤلاء المستهلك
ة بالعمولة وعقد الوكالة بعقود الوساطة التجارية، كما هو الشأن بالنسبة لعقد السمسرة وعقد الوكال

في ميدان الوساطة التجارية.  ويعد عقد الوكالة التجارية من أكثر العقود التجارية انتشاراً  ة.التجاري
 1 .نظيمهوقد عنى المشرع بت

 ري سوري تجامن  (154-170)السوري عقد الوكالة التجارية بموجب المواد  المشرعنظم 

الوكالة التجارية على أنها عقد بمقتضاه يلتزم الوكيل بأن يقوم ( 154حيث عرفت المادة )
 :يجب التفريق بينهماا نوعان بتصرف ذي صفة تجارية لحساب الموكل وله

 1به.كيل أن يتصرف باسم موكله ولحسا: يكون فيها على الو وكالة تجارية عادية .1

تجاري -154) سمه الخاص لحساب موكلهاذا قضت بأن يتصرف الوكيل با: وكالة بالعمولة .2
 سوري(

في التصرفات التجارية يستحق الوكيل الأجر في جميع الأحوال مالم يكن هناك نص مخالف  
 تجاري سوري(-155)
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 ز التجاري وعقد الوكالة التجاريةمتياالفرق بين عقد الا
القانونية التي تضمنها نظام  الأحكاممعرفة مدى إمكانية تطبيق لى نسعى في هذا المطلب إ

 متيازالا التجارية على عقود الوكالات
لا إتياز التجاري والوكالة التجارية بالرغم من وجود التشابه بالقواعد العامة بين كل من عقد الامف
نع لكل عقد منهما فروق جوهرية التي تصالن هذا التشابه يحمل في طياته العديد من الفروق و أ

 : الجوانب التي يختلف بها العقدان كيانه المستقل وفي هذا المطلب سيتم عرض

 التراضي والمحل والسبب() الفرق في الأركان .أولاا 

 ذا ماإن طبيعة هذه الأركان ألا ، إد تشترك في ضرورة وجود أركانهان جميع العقو أبالرغم من 
 .خرالقانوني من عقد لآ نها تعمل على تغيير الوصفإاختلفت ف

 نجده مطابقاً مع ما 1التجارية الذي يجب أن يتوفر في عقد الوكالة الرضالى ركن إلنظر باو 
 .جاب والقبول بين الموكل والوكيلإيعن طريق تبادل الا متيازيتطلبه عقد ال

العقد مع رام إبهلية التجارية الكاملة ليستطيع يحتاج الأ العقد طرفيفكلا  الأهليةمن ناحية و 
 .خر وهي الأهلية ذاتها التي نظمتها التشريعات ومنها التشريع السوري الطرف الآ

  ه.لعقد وسببار التي تم التراضي عليها من محل يكمن في العناص ختلافالاف ومع ذلك

 وحساب يقوم به الوكيل لمصلحة الذي قانونيالتصرف ال ذلك الوكالة التجارية هوي ف فالمحل
برام العقود سواء تعلق الأمر بالشراء أو البيع أو التأجير أو تقديم التفاوض أو إكعمليات ه موكل

 2 .الخدمات بشكل مستمر مقابل الحصول على أجر
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حل مختلف عن هو بذلك ميرى الباحث أنه و  1ن.للموكل أمام الزبائلى تمثيل الوكيل الإضافة إب 
يرد على تصرفات  مادية ولا نتفاع على منقولات غيرتيب حق الايتعلق بتر  الذي متيازعقد الا
عقود ممنوح له في خير يعد موكلًا لليعد وكيلًا عن المانح ولا هذا الأ فالممنوح له لا، قانونية

الإضافة إلى المعرفة الفنية ب نقل يتضمنفي محله الذي  متيازكما يختلف عقد الا .متيازالا
بذلك يتميز عن غيره من العقود في  متيازن عقد الافإ ،ستعمال العلامة التجاريةالترخيص با

ن واحد يتوفران لغيره من العقود في آ ذين لالذ يضم المحل فيه العنصرين المذكورين الإمحله 
المعرفة الفنية والعلامة التجارية الخاصة  يضم عنصري  متيازفإذا كان محل عقد الا .معاً 

لى أحد العنصرين السابقين فإن محل العقود الأخرى التي قد تتشابه معه يرد ع متيازبصاحب الا
 ذا كان المحلية فقط نشأ عقد نقل التكنولوجيا، أما إفإذا ورد المحل على المعرفة الفنفحسب، 

  .ستعمال علامة تجاريةخدام العلامة التجارية فحسب كنا بصدد عقد ترخيص باهو است

 إبرام العقد،الدافع أو الباعث الذي دفع المتعاقد الى فهو  أو ركن السبب بالسببأما فيما يتعلق 
 2اً.ولا يشترط لصحة السبب إلا شرطاً واحداً هو أن يكون الباعث مشروع

حيث إن سبب  من الوكيل والموكل، الغرض الذي قصده كليظهر سبب الوكالة التجارية في 
أما سبب التزام الموكل فيرجع إلى التزام  تزام الموكل بدفع العمولة والأجر.التزام الوكيل هو ال

 1الوكيل بتنفيذ مقتضيات مانصت عليه الوكالة.

ار ستثمالرغبة بالاون فيها سبب التزام الممنوح له هو ي يكالت متيازعقود الا ويظهر السبب في
بتلك الشركة والمعرفة الفنية الخاصة  الناجح من خلال استغلال شهرة العلامة التجارية ومنتجاتها

جر المتفق عليه زام الممنوح له بدفع الثمن أو الأبينما يكون سبب التزام المانح هي الت المانحة،
فياً مع ضمان الحفاظ على مستوى منتجاته جغرانتشار التوسع بالى رغبة المانح بإ ضافةالإذلك ب

 الجودة والمعايير الخاصة بمنتجاته دون أن يطرأ عليها أي تغيير.
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كلًا من العقدين يشتركان بسبب رئيسي لهما وهو تحقيق الربح وتوسع انتشار  يرى الباحث بأنه 
 .العلامة التجارية والوصول الى أكبر عدد من المستهلكن من خلال التوسع الجغرافي

حد طرفي العقد في أن يمثله شخص الاختلاف يكمن في أن سبب عقد الوكالة هو رغبة أ نولك
نجد أن سبب عقد  بينما ،التجارية والتصرفات القانونيةر وأن ينوب عنه في المعاملات آخ
خر يدعى الممنوح له وذلك ليقدم آشرافه شخص إهو رغبة المانح بأن يعمل تحت  متيازالا

علامة التجارية دون أي تعديل الخدمة أو السلعة التي يقدمها المانح بذات الجودة والطريقة وال
  .بعض أنواع الوكلات التجاريةفي  على العلامة التجارية كما يحدث أيطر 

 

 :رق في التزامات وحقوق المتعاقدينالف .ثانياا 

ذ يعد المال الذي قبضه الوكيل في إ ،لى من وكلهإ في عقد الوكالة يلتزم الوكيل بتأدية الحساب
 المحدد. ةكما يلتزم الموكل بالمقابل بدفع الأجرة أو مبلغ العمول ،الوديعةحكم 

 مالياً  يدفعه الممنوح له للمانح قسطاً  فيتصرف لحسابه ويعد ما متيازود الاعقأما الممنوح له في 
اري وسمعته ونجاح ي يأخد بعين الاعتبار قيمة علامته أو اسمه التجذمن قبل المانح ال محدداً 

 .معرفته العملية

 عن ولًا ذ يكون مسؤ إ ،فق تعليمات الموكليلتزم الوكيل في عقد الوكالة بتنفيذ العمل و " كذلك 
فيتم تنفيذ النشاط من قبل الممنوح  متيازود الاأما في عق ،طائهل عن أخو عدم تنفيذ العمل ومسؤ 

 1.له وعلى مسؤليته ويقتصر دور المانح على المراقبة دون حق التدخل

 متيازبخلاف عقد الا .سم موكله ولحساب هذا الأخيراب الآخرينلك فغالباً مايتعاقد الوكيل مع كذ
بشكل عام مع ظهوره بصفة المتعاقد مع  ةاقد الممنوح له باسمه ولمصلحته الشخصيالذي يتع

بين المانح والممنوح له لا يرتب صفة التعامل مع وكيل عند التعاقد  متيازلافوجود عقد اح، انالم
ته في وهذا يرتب فرقاً كبيراً في حال تجاوز الوكيل حدود وكال ينر لآخمع الممنوح له من قبل ا

تجاوز به حدود وكالته  ففي الوكالة يكون الوكيل مسؤولًا عن ما ،الذي يترتب على ذلكالأثر 
  ،توجد وكالة بين المانح والممنوح له لا متيازيل بينما في عقد الامع الأص
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مما يرتب عليه الالتزام بما تعاقد عليه  ،قد تصرف تصرف الوكيل بذاتهيكون هذا الأخير و 
 .تفاق معهانح وبمراعاة قواعد الابمعزل عن الم

 :لمسؤولية العقدية وانتهاء العقدا .ثالثاا 

ا وبالتالي لايتحمل أي أخطار مالية فيم ،الوكالة التجارية مجرد وسيط فقطيعد الوكيل في عقد 
 ،ه العقدية في التصرف بما وكل بهحيث تنحصر مسؤوليت ،يتصل بالعلاقة التي يدخل فيها

موكل الأصيل يتحملها هذا عن ال نيابةً الذي تعاقد معه  ن خطأ الوكيل اتجاهإاً لذلك فوتباع
فإن جميع التصرفات ه ولحساب موكله اعتباراً لكون الوكيل التجاري يتفاوض ويتعاقد باسم الأخير

 ،أو مديناً بعد تنفيذ عقد الوكالة كل والذي يصبح إما دائناً يل تنتقل إلى المو التي يجريها الوك
الأخير أن يرفع دعواه  نه يتعين على هذافإوهكذا وفي حال حدوث نزاع بين الوكيل والزبون 

بينما وعلى  1( تجاري سوري.159) أكدته الفقرة الثانية من المادة ى الموكل وهو مامباشرة عل
أو ذلك الذي يقوم  الذي يتلقى سلعاً لأعادة بيعها متيازالا قودممنوح له في عن الإالنقيض ف

لى الأخطار إضافة ، إارته للنشاطإدحمل جميع الأخطار التي تنجم عن يت بتصنيع تلك السلع
الذين تعاقد معهم بصفته  الآخرينولاً أمام ؤ فهو يعد مس ،لقة بظروف السوق التي يعمل فيهاالمتع

 .واسمه

، نعلم أن الوكالة وفقاً للقواعد العامة عقد غير لازمف ،الوكالة التجاريةقد عصوص انتهاء أما بخ
وهو مايعني من ناحية جواز عزل الموكل للوكيل  ومن العقود القائمة على الاعتبار الشخصي

، خرى جواز تنحي الوكيل عن الوكالة في أي وقت يختاره، كما يعني من ناحية أفي أي وقت يراه 
ووفقاً للقواعد ، بعقد أية مسؤولية مالم يكن متعسفاً في ذلكن أن تترتب في ذمة الطرف المنهي دو 

العامة لايكون الموكل أو الوكيل متعسفاً في استخدامه لحقه في إنهاء العقد إلا إذا تم في وقت 
 1 .وبغير عذر مقبول، غير مناسب

قدين أن ينهي العقد بمجرد رغبته الفردية يمكن لأي من المتعا فإنه لا متيازود الابينما في عق
وهو عادة مايكون إخلال أحد ، بذلك إنما يجب أن يطلب فسخ العقد بناءً على سبب معين

 .العاقدين بالتزاماته
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 :شرط التدريب .رابعاا 

التسويقية أو  اعدة فنية، أو نقل للمعارفيتلقى أية مس لاأن الوكيل في عقد الوكالة التجارية 
محكمة من يخضع لرقابة دورية  ولا ،وليس رئيسياً  مكملاً وإن وجدت تكون عنصرا ً  داريةالإ

 عمولةيحصل على  إنهفي العلاقة بل  للدخول ولايدفع كذلك رسوماً ، المرخص له واشرافه
دارية ت الإتكون المساعدا حيث متيازالمبيعات في المنطقة المحددة له وذلك بعكس عقود الا

 1.متيازيبية جزء أساسي من عقد الاوالتسويقية والتدر 

 الصفة الاعتبارية .خامساا 

أنه ، و خرينن الوكيل يقوم بالتعريف عن صفته أثناء تعاقده مع الآأ وجد، وقبل التعاقد بدايةً 
يكشف الوكيل فيها عن شخصية اء حالة الوكالة بالعمولة حيث لا باستثن - الموكلوكيل عن 

ن المرخص له ليس بحاجة إلى هذه الميزة، فهو أ وجد متيازفي عقود الا بينما -لموكال
 2.يتعاقد عن نفسه

 :بيان الحسابات .سادساا 

أن الوكيل ملزم بتقديم كشف حساب للموكل عن أية أموال تم تسليمها له بموجب الوكالة 
 وديعة يسأل عنها. الأموالالممنوحة له، وتعتبر هذه 

المسلمة إليه نظير الخدمات  الأموال استلامهفي حال  متيازأما المرخص له في عقد الا 
له أحقية لأن هذا الأخير مرخص التي يقدمها، نجد أنه غير ملزم بتقديم كشف حساب لل

 2 .فقطالمتفق عليه  متيازحصول على مقابل كجزء من ثمن الابال
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 متيازالتشريعات الخاصة بالاالمطلب الرابع: 

لايوجد نصوص خاصة بالامتياز بالشكل الصريح، وإن كانت بعض الدول سارت قدماً في هذا 
 المضمار، ولمعرفة التشريعات المطبقة يجب الرجوع إلى ثلاثة محاور:

 أولًا: النصوص التشريعية الخاصة في بعض الدول.

 ثانياً: القواعد السلوكية المطبقة.

 1ثالثا: القواعد المستمدة من فدراليات الامتياز القائمة في بعض الدول.
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 متيازإبرام عقد الا :الرابع المبحث

 اتفاقية الامتياز المطلب الأول:

الأساس الذي يتم عليه بناء العلاقة ما بين مانح الامتياز أو اتفاقية الامتياز هو  متيازعقد الا
 .له ممنوحالو 

ضمن العقود غير المسماة، أي تلك العقود التي لا تنظمها القوانين  متيازويصنف عقد الا
المدنية، حيث يمكن لطرفي العقد صياغة محتواه بشكل حر. غير أن عدم وجود قوانين لا يعني 

 ه.الحرية الكاملة في صياغة أحكام

تعاقد فيما مكانهما البإالطرفين التجارية فإن  نظمةبدأ حرية التعاقد المعمول به بالأوبموجب م
مع خصائص  ألا يكون هناك تعارض فى محتوى العقد أو هدفه ةلتقديرهما، شريط بينهما وفقا
يرسم مبدأ حرية التعاقد المذكور حدود  القانون أو مخالفة النظام العام. وبهذه الطريقة العلاقة، أو

 .متيازصياغة محتوى عقد الا

فإنه من الصعب إعداد نموذج موحد لعقد  ،متيازونظراً لتنوع مجالات وأنشطة الاستثمار فى الا
 .متيازيمكن تطبيقه على كافة الاتفاقيات التي تحمل طابع الا امتياز

يمكن تحديد الشروط التي بجب أن تدرج في كل عقد من هذا النوع، حيث أنها تشكل  إلا أنه 
 .المحور الرئيسي الذي يبنى عليه مضمون العقد

، نوايا الطرفين من بديباجة يتم فيها تحديد الوضع الفعلي متيازأ عقد الاأن يبد فالأكثر شيوعا هو
 .التي على أساسها سيكون التعاون بينهما والقيم ،والأفكار

وبعد ذلك ومن أجل تنظيم وفهم أفضل لمحتوى العقد ينبغي تضمين تعريف للمفاهيم الأساسية 
 ي أيوالتى لاتخرج ف ،اللاحقة للتعاون على أساس العقد ثم يتم وضع الشروط، المستخدمة فيه

 :عقد من عقود الامتياز عن ما يلي

 الأحكام التي تحدد حقوق والتزامات الطرفين خلال مدة  :الأحكام المتعلقة بإبرام العقد
 ،منطقة عمل ممنوح الامتياز ،الأحكام التي تنظم أسباب وسبل فسخ العقد سريان العقد،
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رسوم  ،التدريب ،الأنشطة التنافسية ،حماية أسرار الشركة، ات التجاريةحماية العلام
 ،الصلاحيات الرقابية لمانح الامتياز، الترويج والدعاية ،ورسوم التسويق ،متيازالا

الأحكام النهائية التي تتحدث في الغالب عن التشريعات المطبقة على مسائل لا ينظمها 
 .عليهالعقد وعن طريقة إجراء التعديلات 

على شروط إضافية، تتعلق على  متيازمن الممكن أن تحتوي عقود الا ى ما سبقإلبالاضافة 
سبيل المثال بالشروط الجزائية، حماية مستحقات مانح الامتياز، أو تحديد التزامات الأطراف 

 .بعد الانتهاء من التعاون 
 

 لدى وزارة التجارة والاقتصاد متياز: أهمية تسجيل عقود الاالثاني لمطلبا
صحاب الأعمال الذين يرغبون في العمل بنظام الامتياز التجاري توخي أيجب على المستثمرين و 

الحذر عند اختيار الشركة المانحة لحق الامتياز، حيث لابد من اختيار شركة لها سمعة وعلامة 
والتشغيلي، وبضرورة الاستعانة  تجارية مشهورة وعلى مستوى عال من الكفاءة في نظامها الإداري 

لذا فإن أهمية تسجيل عقد  ،عند التفاوض وصياغة عقد الامتيازبجهات استشارية متخصصة 
 :ما يليوزارة التجارة والصناعة تكمن في لدى متيازالا

 .استخدام العلامة التجارية لمانح الامتياز على لوحات المحلات أو المطاعم -
 .للممنوح أنه صاحب حق امتياز للشركة المانحةيضاف في السجل التجاري  -
قوة تسويقية وثقة تجارية في التعامل كونها صاحبة حق امتياز لشركة  إعطاء الشركة -

 .ذات سمعة عالمية وحتى أمام البنوك في حالة الاقتراض
الامتياز بتسجيل صاحب حق امتياز )المنع( عدم امكانية قيام الشركة الأجنبية مانحة  -

 .وزع في نفس النطاق المكاني محل عقد الامتيازخر أو مآ
ر في آخبتسجيل صاحب حق امتياز أو موزع المنع( عدم إمكانية قيام مانح الامتياز ) -

نفس النطاق المكاني محل عقد الامتياز التجاري المسجل في حالة وجود خلاف أو 
 4.دعوى قائمة بخصوص عقد الامتياز حتى يصدر حكم نهائي
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 متياز: انقضاء عقد الاالمبحث الخامس

نقضاء للعلاقات ي تنقضــــي بتحقق إحدى حالات الاكســائر العقود الت متيازتنقضــــي عقد الا
أننا بينا  التعاقدية بصفة عامة، وذلك وفقاً للقواعد العامة كفسخ العقد أو إلغائه أو إبطاله. وبما

يعد من عقود المدة فإن هذا الأمر يجعل أحد اسباب  متيازفي الفصول السابقة أن عقد الا
 متيازأن عقد الا انقضـائه هي انتهاء المدة المحددة في العقد. كما سـبق وأن تمت الاشارة، إلى

يجة مفادها أن إلى نت وهو أمر يقودنا لزاماً  ،عتبار الشخصيالاعقود التي تقوم على يعتبر من ال
كحالة وفاة أحد  ،لأحد أطرافهـية القانونية يكون في حال انقضــاء الشـخصـ متيازالاانتهاء عقد 

التي تؤدي  الأسبابعليه سوف نستعرض في هذا المبحث و  د.طرفيه، مما يؤدي إلى انتهاء العق
 1.متيازقد الاإلى انقضاء ع

 الامتياز أسباب انقضاء عقدالمطلب الأول: 

، ذلك أنه عقد يشترك مع غيره من العقود الامتياز وأن بينا في هذا البحث خصائص عقد سبق
في العديد من الخصائص التي تنطبق عليها القواعد العامة، لذلك نجد بأنه من العقود الزمنية 

 دة .تنتهي بانتهاء المدة المحد   التي

وهو الفسخ في حال تقاعس  ه جزاءعليمن العقود الملزمة لجانبيه، ويترتب  متيازكما أن عقد الا 
أو في حال استحالة تنفيذ العقد بسبب وجود قوة ، أحد جانبيه عن القيام بما عليه من التزامات

 وكذلك في حال ما تم الاتفاق، مستحيلاً  أو كلاهما أمراً  طرفيهقاهرة جعلت تنفيذه من جهة أحد 
 1.مسبقاً على هذا الأمر في العقد

 دالمدة المحد  انتهاء  .أولاا 

ونظراً لعدم ، بوجود شرط للمدة التي على أثرها يتحدد النطاق الزمني للعقد متيازيتسم عقد الا
ن تحديد المدة يخضع لاتفاق الطرفين دون أي قيود إف، وجود نصوص قانونية تحدد مدة العقد

 .تشريعية
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تنقضي الالتزامات التعاقدية على عاتق كل من طرفي  وبمجرد انقضاء المدة المحددة بالعقد
اذ ، غير أن هذا الانتهاء لا يرتب انقضاء كافة الالتزامات، وكذلك الالتزامات التبادلية، العقد

 .وهذا ماسنتناوله لاحقاً ، تظل بعض الالتزامات قائمة الى مابعد انقضاء العقد

من العقود الزمنية، إلا  متيازإلى أن عقود الا الامتياز شارة في خصائص عقدولقد سبقت الإ"
لقضاء الفرنسي قد أن ا مدة لهذا العقد، سنجد أدنى أو أقصىأنه وفي ظل عدم تحديد التشريع 

يجب ألا تتجاوز عشرة أعوام وإلا جاز  متيازلى القول بأن مدة الاإطار فذهب تدخل في هذا الإ
 2.بأبطاله"حكم ال

إنه في حال النص على شرط التجديد الضمني في العقد، فإنه من الضروري إبلاغ الطرف 
 ضمنياً  تجديداً  خر التجديد ويعتبرل عدم الإخطار فإنه يحق للطرف الآالأخر بلإخطار، وفي حا

 2 .للعقد

 الفسخ .ثانياا 

فَالفسخ  ،تنَفيذه بِسبب إِخلال أَحد المُتعاقدينانتهاء العقد قَبل تَنفيذه أَو قَبل تَمام هو فسخ العقد: 
 د.عليه قبل التعاق سبب من أَسباب اِنقضاء الالتزامات، ويَترتب عليه عودة المُتعاقدين إِلى ما كانـا

إِعادة الحال إِلى ما كانت عليه قبل التعاقد بحيث يسترد البائع  وأَثر الفسخ كما هو الَأصل 
د المستمرة غير أَنه يرد على ذلك استثناء هـام بالنسـبة للعقو  ،ي دفعهالمبيع والمشتري الثمن الذ

التي من شأَنها انشاء التزامات متجددة، ذلك لإن فسخ هذه العقـود لا يُرتب أَثراً رجعياً  عقود المدة
 .و يقتصر أَثره على مستقبل الالتزامات التي لم تنفذ

 طرفياركاً ما حدث فـي ماضـيها للى مستقبلها توهكذا يَنصرف أَثر الانفساخ في هذه العقود إِ 
 .من تضرر منهم بالتعويض إِذا رغب أحدهما يطالب، كأن العقد

وفسخ العقد يفترض أن المتعاقد الذي يُطلب الفسخ في مواجهته لم يقم بتنفيـذ التزاماتـه كلها أو 
هذا التنفيذ عـن الوقت  بعضها، أو على الأقل لم يقم بتنفيذها على الوجه المطلوب، أو تأخر في

 .المحدد
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هذا وقَد يحدد في العقد الحَالات التي يَكون فِيها للممنوح لـه الحَـق بالفسـخ، ويُمكـن تَحديدها إِذا 
خطأَ الجَسيم يُمكن تَحديـده إِما من أَخل المانح عن مُوجباته بِصورة جَسيمة، لَكن مَدى هذا ال

خلال الجَسيم عـن لإاالحَالات التَي تُعتبر بِمثابة  خِلال العقد نَفسه، بِحَيث يُدرج في العقد
 .الالتزامات

 العَودة إِلى المبادئ العامة.وإِذا لم يُدرج مِثل هَذهِ الحالات، فإِنه يُمكن 

 ومن أمثلة ذلك:

 ممنوح له حَيث يَكون للمانح الحق بالفسخ إِذا لم يفِ ال :عَدم دَفع العائدات للمانح
  حه.بموجباته المالية لصال

 إِفشاء الَأسرار من قِبل الممنوح له 
  إِذا تعرض الممنوح له لظروف مالية صعبة جداً، فيحق للمانح مطالبته بفسخ العقد

  ت.ن الثقة التي منحه إِياها قد فقدكو 
 متفق عليه في العقدعَدم التقييد برقم الَأعمال ال.  
  الِإخلال بالتزامات التعاقدية مثلًا: إِذا لم يقم الممنوح له بالإعلانات اللازمة لصالح

  .وقد يفتح المجال للمطالبة بِفسخ العقد ، فهذا يؤثر سلباً،متيازشبكة الا
 عدم التقييد بالنوعية.  
 نتهاك حقوق الملكية الفكرية ا. 
  ارتكاب جرم جزئيتقديم موازنة مغشوشة أو. 
 1ة.البنود التعسفي 

 بطال العقد إ .ثالثاا 

ا بصورة مطلقة أو بطلاناً إذا تضمن عيوباً أثناء الانشاء تجعله قابلًا للإبطال إم بطال العقدإ يتم
 .نسبياً 
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 :بطال في الحالات التاليةيمكن المطالبة بالإو      

وأخفى عمداً ، ولم يتمكن من تبرير الأرقام المقدمة المانح،ا صدر غش من قبل إذ .2
 .ير الأكيدة لتوقعاته الاستثماريةالصفات غ

كما لو كان الأمر يتعلق ، المانحإذا حصل خطأ في موجب الوسيلة الملقى على عاتق  .3
على  لممنوح لهوعلى هذا الأساس أقدم ا، برقم الأعمال السنوي الملحوظ من قبله

 .ف المستخدمين لديهاستئجار الموقع ووظ
بدون وجود الشهرة اللازمة  متيازكما لو تم الاتفاق على الا، في حال غياب السبب .4

ولاحتى على التعاون الواجب  ات خبرةولا وجود لسرية معرفة لديه مبدعة وذ، للمانح
 للمنوح له.تقديمه 

 منوح له.في نقاط البيع التابعة لل المانحبسبب مداخلات  .5
 .متيازموضوع الاضمن  أسعار السلع والخدماتلعدم تحديد  .6
 .الممنوح لهإلى  المانحقليم المقدم من قبل لعدم تحديد الإ .7
يوماً المستندات التفصيلية التي تسمح لهذا  (21) ل توقيع العقد بمدةلعدم إعطاء قب .8

 1.بكل ما يتعلق بموضوع التعاقد يالأخير التعهد مع علمه اليقين
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 متيازثار المترتبة على انتهاء عقد الاالآالمطلب الثاني: 
تب ومنها ماير ر الآثاالعديد من  زمتيايترتب على تحقق أحد أسباب انقضاء عقد الا

 :بعض الالتزامات مثل
 ا.واستغلالهالتوقف عن استعمال عناصر محل العقد  -

 2ة.ية المعرفة الفنية وعدم المنافسالالتزام بالإبقاء على سر  -

 .نشاء نشاط مشابه "عدم المنافسة"عدم إ -
 .استحقاق كل المبالغ ذات الأجل -
 .نترنتإيقاف خطوط الهاتف والفاكس والإ -

 1.رجاع المواد والمخزون الالتزام بإ -
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 القسم العملي

 
، وتفريقه عن عقد الوكالة التجارية ،وطبيعته القانونية ،متيازبعد أن تم بيان خصائص عقد الا

دراسة حالة عملية القسم العملي  فيسيتم  ؛يتشابه بها العقدان أهم النقاط الرئيسية التي لاوبيان 
ية ضمن الجمهورية العرب متيازجنبية تود أن تعمل بنظام الاعقد امتياز لشركة أ لكيفية تسجيل

 :السورية كما سيتم توضيح كلًا من

  المسجلة والمراد تسجيلها في سورية.طبيعة التعامل القانوني مع عقود الامتياز 
 توفرها لتسجيل امتياز في سورية.لواجب وراق الثبوتية والبيانات االأ 
 الممنوح لصالح شركة محلية.قانوني لتفويض الامتياز الأجنبي الشكل ال 
 وفير مناخ قانوني ملائم لعقود الامتياز في سورية.الأهمية العملية لت 
  تجارب بعض الدول العربية في ذلك المجال. 

 اتفاقيةعنية بتسجيل جراء مقابلة مفتوحة مع الجهات الحكومية الما سيقوم الباحث بإكم
 في سورية. اري التج الامتياز
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 الثالثالفصل 

 الإطار العملي

 المقابلة المفتوحة المبحث الأول:

وكانت  .المتابعةمقابلة حرة استخدم فيها الأسئلة التقديمية والتفسيرية وأسئلة جراء قام الباحث بإ
)دائرة الوكالات والفروع الخارجية  التجارةمديرية في  العاملين تلك المقابلة مع احدى الموظفين

. وقد جاء هذا الاختيار للاعتبارات الجمهورية العربية السوريةفي في وزارة الاقتصاد الأجنبية( 
 :التالية

 متيازلى التعرف على الجهات الحكومية المعنية بتسجيل عقود الاهدفت الدراسة إ 
 فصاح عنها.والإ

 الوكالات الخارجية والفروع الأجنبية  تقديم المديرية لحزمة من الخدمات الخاصة بتسجيل
 .ومكاتب التمثيل وغيرها

 وفرة المعلومات في المديرية كونها المسؤول الأول عن تسجيل تلك العقود. 

 :مدروسةال الحالة المطلب الأول:

 دائرة الوكالات والفروع الأجنبية مديرية التجارة الخارجية، على احدى العاملينتم تطبيق الدراسة 
 في وزارة الاقتصاد والتجارة الخارجية

 :المهام التالية مديرية التجارة الخارجية تتولى أولاا.
 .وتنفيذ كل ما يتعلق بقضايا التجارة الخارجية وفق سياسة الدولة والأنظمة النافذة متابعة .1
 .الدراسات والاقتراحات اللازمة لتطوير وتحديث أنظمة التجارة الخارجية تقديم .2
 .الأمور المتعلقة بالمقاطعة الاقتصادية وتنفيذ أحكام المقاطعة العربية لإسرائيل متابعة .3
مشاريع الأنظمة والقرارات والتعليمات والبلاغات ذات الصفة العامة والمتعلقة  إعداد .4

 .بتنظيم التجارة الخارجية ولا سيما الاستيراد والتصدير

ثم توجيه  ومن، تتيح له الفرصة الرد بكامل حريته على المشارك يطرح فيها سؤال عام أو موضوع :المفتوحةالمقابلة 
 اختيار نوع المقابلة يعتمد على طبيعة البحث وأهدافه للبحث وتوفير بيانات مفصلة ودقيقة، المقابلة لتحقيق أهدافها
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في إعداد خطة التجارة الخارجية كلما دعت الضرورة وذلك بالتعاون مع  المساهمة .5
 .مديرية التخطيط والإحصاء

 .في المفاوضات المتعلقة باتفاقيات التجارة المساهمة .6
أنظمة الاستيراد والتصدير لبعض المواد مع الجهات المختصة ورفع نتائج تلك  دراسة .7

 .الدراسة إلى الوزارة للتوجيه بشأنها
من الناحية الفنية على عمل مديريات الاقتصاد والتجارة الخارجية في  الإشراف .8

 .المحافظات فيما يتعلق بأنظمة التجارة الخارجية والمقاطعة
في دراسة الشؤون النقدية والمصرفية ومشروعات القوانين المتعلقة بالشؤون  المساهمة .9

 .لقطعالنقدية والمصرفية من خلال المشاركة في عضوية مكتب ا
 .المشاركة في تحديد السياسة العامة للاستثمار بالتعاون مع الجهات المعنية. 10
المشاركة في معالجة قضايا الاستثمار الوطني في ضوء التشريعات النافذة . 11

 ومعالجة القضايا الناشئة عن تنفيذ الاستثمارات العربية والأجنبية المشتركة. 
 .أو من معاون الوزير المختص دراسة ما يحال إليها من الوزير  .12

 

 :تحدد تقسيماتها الإدارية وفقاا لما يليثانياا. 

 :وتتولى، دائـرة الاستيراد للقطاع العام -آ
القيام بدراسة طلبات الاستيراد لجهات القطاع العام ولبعض المواد التي يستوردها القطاع 

 .الخاص المحصور استيرادها بجهات القطاع العام
 .الاستيراد للقطاع الخاص: وتتولى القيام بدراسة طلبات الاستيراد للقطاع الخاصدائـرة  -ب
دائـرة المقاطعة: تتولى القيام بإعداد مشاريع القرارات والتعليمات والبلاغات والتعاميم التي  -ج

تتعلق بحظر أو تقييد التعامل مع الشركات أو البواخر المشمولة بأحكام المقاطعة العربية 
 :يل وذلك وفقاً لمبادئ وأحكام المقاطعة المقررة وتتكون منلإسرائ

شـعبة الدراسـات: تقوم بإعداد الدراسات اللازمة تمهيداً لإصدار القرارات والتعليمات . 1
 .المتعلقة بمقاطعة إسرائيل

شـعبة أحكام المقاطعة: تقوم بتوزيع جميع القرارات والتعليمات على مديريات الاقتصاد . 2
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ة الخارجية في المركز والمحافظات لتثبيت أحكام مقاطعة إسرائيل على طلبات الاستيراد والتجار 
 .للقطاع العام والخاص والمشترك

دائـرة التصـدير: تتولى القيام بدراسة الطلبات المتعلقة بالتصدير والاستثمار ومعالجتها  -د
 .وتقديم المقترحات لتحديث وتطوير أنظمة التصدير

كام التجارة الخارجية: تتولى القيام بتعديل مجموعة أحكام التجارة الخارجية وفق دائـرة أح -هـ
 :القرارات والتعليمات الصادرة بهذا الشأن وتتكون من

شعبة المتابعة: تقوم بمتابعة كل ما يصدر من قرارات وتعليمات تتعلق بالتجارة الخارجية . 1
 .وتجميعها وتبويبها

 .اد ملاحق تعديل مجموعة أحكام التجارة الخارجيةشعبة الأحكام: تقوم بإعد. 2
شعبة الإحصاء: تقوم بتجميع وتفريغ أرقام مستوردات وصادرات جهات القطاع العام . 3

والخاص بالتنسيق مع المكتب المركزي للإحصاء التابع لرئاسة مجلس الوزراء ومدراء 
 .مشق والمحافظاتالإحصاء في المديرية العامة للجمارك ومديريات الاقتصاد في د

 :ديوان المديرية
يقوم باستلام وتسليم المعاملات الواردة إلى المديرية والصادرة عنها وتوزيعها وتصنيفها وحفظ 

)وزارة الاقتصاد والتجارة الخارجية، بلا  .سجلاتها وأضابيرها ويقوم بأعمال الطباعة والتصوير
 تاريخ(

 

 

 

 

 

 مديرية التجارة الخارجية، الموقع الرسمي لوزارة الاقتصاد والتجارة الخارجية في الجمهورية العربية السوريةالمصدر: 
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 :نتائج المقابلة .ثالثاا 

تم اجراء مقابلة مع احدى الموظفين العاملين في مديرية التجارة الخارجية )دائرة الوكالات والفروع 
الأجنبية( التابعة الى وزارة الاقتصاد والتجارة الخارجية في سوريا وقد تم طرح مجموعة من 

دراسة قد حضرها الباحث بشكل مسبق ذكرت نسخة منها في الملحق الثالث لهذه الالتي الأسئلة 
 وكانت نتائج المقابلة وفق الآتي:

 تحت مسمى  والتوثيق التسجيلعملية لى )الامتياز التجاري( إ متيازتخضع عقود الا
راضي وكالة لشركة مؤسسة خارج أ( في موضوعها الأجنبيةالتجارية الوكالات 

 .الجمهورية العربية السورية(
  وموضوعها على طبيعة نوعهاتكون للمديرية عدة مهام وخدمات في تسجيل الوكالات ،

 .ومكاتب التمثيل قليميةوالمكاتب الإالشركات الأجنبية فروع ضافة الى خدمات تسجيل إ
 على وجه الخصوص متيازلايوجد لائحة تنفيذية أو تشريع خاص يتناول عقود الا. 
  لعام  (34)رقم  القانون على في تسجيل وتوثيق عقود الامتياز يكون اعتماد المديرية

 .الأجنبيةالمتعلق بتسجيل الشركات والمؤسسات والهيئات  م(2008)
 عقود الامتياز التجاري أو التفويض الممنوح من على تسجيل  الدائرةجراءات تقتصر إ

ضمن  للمستثمر وذلك بمنح المستثمر شهادة تسجيل وكالة متيازالشركة المانحة للا
 أو التفويض التأكد من صحة العقدبعدوعلامتها التجارية  غاية الوكالة وموضوعها

  .لازمةوتقديم جميع المستندات الثبوتية ال
 يكون على المستثمر تسجيل علامته التجارية في وزارة التجارة الداخلية وحماية الملكية 

 شاملاً  متيازالا كون  لمنحه الموافقات القانونية اللازمة وتسجيله بالسجل الصناعي
 .عديدة من الجهات المعنية ضمن موضوع وكالته وحصوله على تراخيصللتصنيع 

 هي  لا أن المشاكل التي تواجهها الدائرةشكلات قانونية في تسجيل الشركات إلايوجد م
خاصة بعقود الامتياز جراء كافة المعاملات الإفي لى وجهتهم إرشاد المستثمرين كيفية إ

الجهات ن خلال تحديد ضماناً لهم بمباشرة مزاولة عملهم بالشكل القانوني الصحيح م
( ISOبما في ذلك تسجيل ضمان الجودة )، والمعنية بذلك أيضاً  خرى الأالحكومية 

البحث والتحري عن كيفية تسجيل ضمان حيث يتعين على المستثمر  للشركة المانحة.
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وضمان الشركة المانحة بالتزام ، الجودة والمعايير المطابقة لضمان صحة توثيق العقد
 بالمعايير المطابقة. له الممنوح

 لضمان ، لى البحث في العديد من التشريعاتإ في تسجيل الوكالات المختص يلجأ
ن عدم وجود لائحة تنفيذية حيث إ .التحديد الصحيح لطبيعة العقد الذي يحمله المستثمر

المتعلقة المحلية البحث في العديد من التشريعات  علىيحمله  متيازخاصة بعقود الا
لبحث العلمي بغرض جمع البيانات وتحليلها با استعانته التجارية وأنواعها أووكالات بال

من عقود  متيازكون عقود الالية العمل تشريعية لدول عربية مجاورة لفهم آمن مصادر 
مع التزامه بالتشريعات  المراد تسجيله متيازعقد الا ومنه تحديد نوع، التجارة الدولية

 .الوطنية
  شكالية بعدم وجود تعليمات ن يقومون بتسجيل وكالاتهم لديهم إالمستثمرين الذيالعديد من

 .متيازات نظام الانظم إجراءتتفصل القانون الخاص بتلك العقود و  تنفيذية
 (15)صولًا في الدائرة لم يتجاوز عددها أبة الامتيازات التجارية الخارجية المسجلة نس 

 م(.2024ن عام )الربعين الأول والثاني مامتياز خلال 
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 :في سورية الوكالات الأجنبيةالشروط القانونية الواجب توفرها لتسجيل  .رابعاا 
إضافة  تسجيل الوكالة التي تمنحها الشركة الأجنبية إلى المؤسسة أو الشركة السورية. 1

 :تسجيلوثائق ال إلى

طلب تسجيل عقد الوكالة  موذج المعتمد في وزارة الاقتصاد؛ حيث يقدمطلب تسجيل وفق الأن
ن ويجب أ، مين السجل التجاري خلال ستين يوماً من تاريخ العقد وفق النموذج المعتمدإلى أ

 يتضمن الطلب مايلي:

 عقد التوكيل أو الوساطة.  
  اسم الشركة أو المؤسسة الأجنبية وعنوانها التجاري. 
 جنسيتها ومكان تأسيسها. 
  :كانت الوكالة تشمل  م وعنوان فروع الشركة إذااسمركزها الرئيسي والعنوان الكامل

 فروعها أيضاً.
 ومدتها ومنطقة عمل  ،أجرأو عمولة إذا كانت  الوساطة عمولة أو توزيع. نوع الوكالة

 .الوكيل وأصول تجديدها أو إلغائها
 والخدمات التي تشملها الوكالة  والأموال، غاية الشركة وموضوع عقد الوكالة أو الوساطة

 .طةأو الوسا
  رقم سجلها التجاري. 
 فية تحديد الحقوق المالية نسبة العمولة أو الأجر وكي: بيان مقدار العمولة أو الأجر

 للوكيل.
  موضوع عقد الوكالة والأموال والخدمات التي تشملها الوكالة مع ذكر الأصناف

 .بالتفصيل ومدتها وأصول تجديدها
 الوسيط وعنوانه التجاري مفصلًا متضمناً رقم الهاتف والبريد الإلكتروني  اسم الوكيل أو

 والفاكس.
 مركز الوكيل وعنوانه. 
 وأن تصرح ، يجب أن يتضمن العقد أن الاتصال بالوكيل أو الوسيط يكون بشكل مباشر

لة وفي حال وجوده لايتم تسجيل الوكا، م وجود وكيل أو وسيط لها في سوريةالشركة بعد
 .صولاً وساطة الجديدة إلا بعد الغاء القديمة أأو ال
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 رقم السجل التجاري للوكيل ومكان تسجيله. 
 الرقم الضريبي للوكيل. 
 خرى تتعلق بالوكالة أو الوكيلأية بيانات أ. 
o صولاً عن السجل التجاري للوكيل مصدقة أ يجب أن يرفق طلب التسجيل بصورة. 
o  الوكيليجب أن يرفق كتاب التوكيل بصورة عن هوية. 
o يرفق طلب التسجيل بصورة عن السجل التجاري للشركة أو المؤسسة الموكلة. 
o صولاً ومترجمة الى اللغة العربيةجيل بصورة عن عقد التوكيل مصدقة أيرفق طلب التس. 
o طلب تصديق. 
  ًمن قبل ترجمان محلف في سوريةيجب أن يكون عقد التوكيل أو الوساطة مترجما  

 :ات المختصة التاليةحسب الأصول من الجه ومصدقاً 
o  الشركة الأجنبية الموكلة. 
o في بلد الشركة الموكلة الأجنبية غرفة التجارة أو الكاتب بالعدل. 
o  السفارة السورية من بلد الشركة الموكلة الأجنبية. 
o  وزارة الخارجية السورية بدمشق. 

 

 :التجاري في سوريةتياز لاماالقوانين والأحكام المتعلقة ب .خامساا 

 1ملحق م(2008)لعام ( 34القانون رقم )

 

 

 

  

 وزارة الاقتصاد والتجارة الخارجية في سوريا المصدر: 

سسة أو الشركة وزارة الاقتصاد والتجارة الخارجية | الوكالات الأجنبية تسجيل الوكالة التي تمنحها الشركة الأجنبية إلى المؤ 
 (syrecon.gov.sy) السورية

https://syrecon.gov.sy/?page=show_det&category_id=108&id=327&keyword=%D8%AA%D8%B3%D8%AC%D9%8A%D9%84+%D9%88%D9%83%D8%A7%D9%84%D8%A9&lang=ar
https://syrecon.gov.sy/?page=show_det&category_id=108&id=327&keyword=%D8%AA%D8%B3%D8%AC%D9%8A%D9%84+%D9%88%D9%83%D8%A7%D9%84%D8%A9&lang=ar
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 لى شركة سوريةيض بامتياز صادر عن شركة أجنبية إنموذج تفو

 

 

 عنوان الشركة الأم / تاريخ أصدار التفويض

 تفويض
 سوري الجنسية بموجب الأقامة رقم ___ الوكيلأنا الموقع أسفله 

 لمواد ____ مقرها الكائن ب ________________ رأس مالها _________درهم الشركة الأجنبية الأممسير لشركة 
 تحت رقم _____ رقم تعريفها الجبائي _______ مدينة الشركة الأممسجلة بالسجل التجاري في 

ت المشتركة بين الشركة___ الى من يهمه الأمر في الجمهورية العربية السورية بناءً على المراسلا اسم الشركة الأجنبية الأم بالكاملالشركة 
 في الأمارات العربية المتحدة)الشارقة( ومجموعة____ في الجمهورية العربية السورية)دمشق(.

 
فأنه تعتبر مجموعة_____ الممثلة بمجلس ادارتها هي صاحبة الأمتياز باستيراد وتصدير وبيع وشراء وتصنيع جميع المواد المسموح بها 

 من _____
 ____ المسؤولة عن جودة المنتجات المطروحة بلأسواق والموضوع عليها امتياز الشركة ____ وشعارهاوتعتبر مجموعة 

 
 يجب على مجموعة ___ استقبال خبراء وموفدين الشركة الأم للاطلاع على سير عمل الشركة وشعارها

 
 دمة على منتجات الشركة الأميسمح لمجموعة ___ استخدام الأسماء والشعارات والعلامات المميزة والألوان المستخ

 
 ببعض النفقات لأظهار المنتج بالمستوى المطلوب . الأجنبية الأميمكن لمجموعة ___ بلرجوع الى الشركة 

 
 وسط والجمهورية العربية السورية تعتبر مجموعة ___ الممثل الوحيد والحصري للشركة ____ أمام الدوائر الحكومية في منطقة الشرق الأ

 
 10/8/2025وحتى تاريخ  10/8/2020هذا التفويض جاري العمل به من تاريخ هذا العقد يعتبر 

 تسري على هذا الامتياز القوانين الناظمة في الجمهورية العربية السورية
 10/8/2020حرر بتاريخ 
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 نموذج عن طلب تسجيل وكالة لشركة مؤسسة خارج الأراضي السورية
 السوريةالجمهورية العربية 

 وزارة الاقتصاد والتجارة الخارجية
 مديرية التجارة الخارجية

 سجل الفروع والمكاتب والوكالات الخارجية
  

 طلب تسجيل
 وكالة لشركة مؤسسة خارج الأراضي السورية

 :وكيل شركة                                            انا الموقع ادناه:
وأصرح بأنه مطابق للحقيقة كما أقدم صورة  24/12/2008تاريخ  /34من القانون رقم / /34بلمادة /أتقدم بالبيان المنصوص عليه 

 عن الوكالة الممنوحة إلي مصدقة من قبلي مع ترجمتها من ترجمان محلف راجياً تسجيلها لديكم في السجل المختص .
 

 البيان
 الوكيل                                                                                  :الشركة الموكلة
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 التجاري في الاقتصاد المحلي متيازتأثير الاالمبحث الثاني: 

يساهم في تطوير الاقتصاد المحلي وتعزيز نمو  اً مهم اً اقتصادي اً التجاري نموذج متيازيشكل الا
الأعمال التجارية على المستوى العالمي. تتيح هذه النماذج للممنوحين الفرصة لاستغلال 
العلامات التجارية المعروفة والنجاح التجاري للشركات الأم؛ ما يسمح لهم بتوسيع نطاق أعمالهم 

 .وزيادة العوائد المالية

أن يجلبها وذلك على  التجاري في الاقتصاد المحلي والفوائد التي يمكن متيازوضح تأثير الاي
 ي:النحو التال

 توفير فرص عمل 

عندما فالتجاري في الاقتصاد المحلي هو توفير فرص العمل.  متيازة للاحد التأثيرات الرئيسأ
أعماله بفتح فروع جديدة يتطلب ذلك توظيف العديد من العاملين المحليين.  متيازيوسع ممنوح الا

يتم تدريبهم على معايير الشركة الأم وطرق العمل المطلوبة، وذلك يؤدي إلى تحسين فرص و 
العمل المحلية وتعزيز الاستقرار الاقتصادي في المنطقة. بالإضافة إلى ذلك يتم توفير فرص 

ما يعزز قطاعات أخرى في الاقتصاد ، ية والتوريد والتسويق المحليجستعمل في الخدمات اللو 
 .المحلي

 دعم المشاريع المتوسطة والصغيرة 

ل التجاري أيضًا في تعزيز المشاريع الصغيرة والمتوسطة. فعندما يقرر رج متيازيسهم الا
يحصل على الفرصة لتطوير مشروعه الخاص  متيازللا اً الأعمال المحلي أن يصبح ممنوح

ويحصل على الدعم والتوجيه من الشركة الأم ، على نموذج تجاري معترف به ومثبت بناءً 
فيما يتعلق بتصميم الموقع والتدريب والتسويق والعمليات، وهذا يقلل من المخاطر ويزيد من 

يعزز  امتيازشبكة فرص النجاح. ذلك التحول من العمل الفردي إلى العمل كجزء من 
الاقتصاد المحلي بزيادة عدد المشاريع الصغيرة الناجحة وتوفير المزيد من فرص العمل 

 للسكان المحليين.
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 تعزيز الاستثمار المحلي 

التجاري على تعزيز الاستثمارات المحلية وتحفيز النمو  متيازبالإضافة إلى ذلك يعمل الا
جديدة يتطلب ذلك استثمارات محلية في البنية  اً فروع متيازعندما يفتح ممنوح الافالاقتصادي. 

يتم توجيه هذه الاستثمارات المحلية لتلبية احتياجات . التحتية والأراضي والتجهيزات والتكنولوجيا
الفرع الجديد وتوفير الخدمات والمنتجات للعملاء المحليين. هذا يعزز النشاط الاقتصادي في 

ات الأخرى؛ ما يؤدي إلى تحسين البنية الاقتصادية المحلية وتعزيز المنطقة ويحفز الاستثمار 
 الازدهار الاقتصادي.

 نقل وتوطين المعرفة التكنلوجية 

التجاري أيضًا في نقل المعرفة والتكنولوجيا إلى المجتمعات المحلية. فعندما  متيازيسهم الا
مع المانح يتم نقل المعرفة والخبرات المكتسبة على مدار سنوات من  متيازيتعاون ممنوح الا

العمل الناجح. يتلقى الممنوح التدريب والدعم اللازم لتنفيذ أفضل الممارسات واستخدام التكنولوجيا 
المتقدمة في عملياته. هذا يساهم في تطوير القدرات المحلية ورفع مستوى الكفاءة في العمل، 

 لاقتصادية ويدعم الابتكار في المجتمع المحلي.ويعزز التنمية ا

التجاري يجب مراعاة بعض التحديات والمخاطر  متيازعلى الرغم من الفوائد الاقتصادية للا
المحتملة. قد يكون هناك تأثير في التجار المحليين الصغار الذين قد يواجهون منافسة قوية من 

يلتزم بالتشريعات واللوائح المحلية،  متيازالتأكد من أن الا اً لا بد أيض .متيازالفروع الجديدة للا
 ويحافظ على المعايير العالية للجودة والخدمة، ويعزز الاستدامة البيئية في المجتمعات المحلية.

 

 

. 
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 تجارب بعض الدول العربيةالمبحث الثالث: 

 1.واقع الامتياز التجاري في مصر المطلب الأول:

شطة أنتتوزع ( EFDA) المتاحة لدى الجمعية المصرية لتنمية حقوق الامتيازوفقا للبيانات 
سلاسل  والتي تكون  التجزئةقطاع البيع بهمها أ في مصر على عدة قطاعات من  متيازالا

 اع المطاعم والأغذية حواليمن هذه الأنشطة في حين يمثل قط %(49) مثل نسبةت إذ ،محلات
 .من هذه الأنشطة%( 22.5)

قورن بمثيله في بلدان  إذا ما في مصر يعتبر متواضعاً  للامتيازوبالطبع كان العائد الاقتصادي 
ففي حين  .متياز مثل الولايات المتحدة الأمريكيةفي مجال حقوق الا كبيراً  أخرى قطعت شوطاً 

فإن مثيلاتها  ،ألف فرع (60)شركة يتبعها  (800) صل إلىيمتياز في مصر ن عدد شركات الاأ
ن حجم أكما  ،فرع في الولايات المتحدة الأمريكية (801153) شركة يتبعها( 3400) صل إلىت

 (868) يتجاوزبينما  ،مصر مليار دولار في (9)الأعمال في هذا النشاط يصل إلى حوالي 
 مليار دولار في الولايات المتحدة الأمريكية.

الصادر عن  م(2020)متياز في العالم لعام ثر جاذبية لحقوق الاوقد أشار تقرير الدول الأك
ن مصر تأتي في الترتيب أ (نيوهامبسفير) لجامعة الامتياز التابعلحقوق  الدولي (روزنبيرج)مركز 

 على مؤشرين الامتيازحقوق  ولة. حيث يتم حساب مؤشر الجاذبية لمنحد (131) بين (51)
 خطورة دخول السوق. مؤشرا ثانيهمالعمال و  لجذب حجم السوق  أحدهما مؤشر ،رئيسيين

ومع ذلك، لا يوجد في مصر تشريعات متخصصة تنظم حق الامتياز، مما يؤدي إلى تحديات 
حقيقية للمستثمرين الذين يسعون إلى منح امتياز لأعمالهم في مصر، إلى جانب مستشاريهم 

متياز معاملات الا نناء الحكم في النزاعات الناشئة عأثكما أنه يخلق مشاكل للمحاكم  القانونيين.
كثر من ألى إظمة لهذه المعاملات، والتي تخضع لغياب التشريعات الخاصة المن وذلك نظراً 

ولى للقانون الذي يحكم فهي تخضع بالدرجة الأ ،انوني في نفس الوقت بحسب موضوعهاتنظيم ق
 .العقود بصورة عامة، فلا بد فيه من رضا الطرفين

 

 2021حق الامتياز في مصر، دراسة نظام ، الأعمال "إرادة" المبادرة المصرية لأصلاح مناخ .1
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والتراخيص الواقعة على  ،كـذلك تخضـع للقوانين الخاصة بعقود التوزيع، من حيث هو عقد توزيع
وعليه فإن العقد الذي يثبت الاتفاق الحاصل . غيرها من عناصر الملكية الفكريةالعلامة التجارية و 

 الجوانب المذكورة أعلاه ويحتوي على بنود تنظيمه.يعكس كل  بين الطرفين

ن وجود تنظيم تشريعي خاص بهذا القطاع في مصر سوف يعمل على تنظيم أومن المؤكد 
إلى  ةضافلإاالعمل في ذلك القطاع بصورة أفضل بما يضمن حقوق ومصالح طرفي التعاقد ب

د من فرص العمل وتحقيق معدلات وتوفير المزي ،جذب المزيد من الاستثمارات المحلية والأجنبية
متزايدة لنمو ذلك القطاع بما يسهم بشكل مباشر أو غير مباشر في زيادة معدلات نمو الاقتصاد 

 .المصري 

بإعداد  م(2010) ي وزارة التجارة والصناعة في عامولذلك قامت الحكومة المصرية متمثلة ف
ار المستثمرين علامات تجارية وذلك لمنح صغ متياز التجاري مقترح لمشروع قانون حق الا

لمية للبدء في تأسيس مشروعات صغيرة للحد من تداعيات الأزمة المالية العا ؛عالمية ومحلية
 ل.على معدلات البطالة والتشغي

وقد قام المكتب الفني لوزير التجارة والصناعة بإسناد مراجعة موضوع حق الامتياز التجاري 
تم وضع  ، وقدلوضع بعض المقترحات حول هذه المسألة (2015) بداية عام (إرادة)لمبادرة 

  .لتفادي تلك التحدياتمقترحات وسياسات 

المبادرة المصرية لمساعدة  (SAAP)ببعض من المنظمات الدولية مثل  ةتم الاستعانوعليه 
 :لعمل دراسة تقييم الأثر تحت مسمىو  (إرادة)عمال لإصلاح مناخ الأ

(Study for comprehensive regulatory impact assessment on Franchise 
in Egypt ،July 2015 By ACE ،international consultants) (Spain)" 

ي وزير التجارة والصناعة وقت قامت المبادرة بعقد عدة جلسات تشاور بناء على تأشيرة معال
لى أهم ية للوقوف عمع مجتمع الأعمال والجهات المعن م(2018) أغسطس( 19)بتاريخ 

 :ذه الجمعيات هيالتحديات وه

  الجمعية المصرية لتنمية الامتياز التجاري(EFDA). 
 حالياً جهاز المشروعات المتوسطة والصغيرة( الصندوق الاجتماعي للتنمية(. 
  هيئة التنمية الصناعية(IDA). 
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 ممثلي بعض القطاعات. 
 رف التجارة المحلية والدوليةغ. 
 ومانحو الامتياز والمستثمرون المحتملون  المؤسسات المالية والحكومية. 

مشروع قانون الامتياز التجاري المحال  قدم لمبادرة إرادة م(2021( يوليو )5) بتاريخو 
حمد بهاء الدين أالمقدم من السيد النائب  اليها من وزارة التخطيط والتنمية الاقتصادية

 جراء دراسة عليهلإثر من عشرة أعضاء مجلس النواب. شلبي عضو مجلس النواب وأك
ة في النقاط التالي (قانون الامتياز التجاري في مصر)نظم مشروع سمي بمشروع قد و 

 : التشريع المصري 

 الامتياز والممنوحلتزامات مانح واشروط منح الامتياز التجاري، و ، ي التجار الامتياز  عرف1-
 .الامتياز له

 .تجديد العقدوحالات  نهاءه،إ وحالات ،الامتياز التجاري نظم عقد - 2 

 الاقتصادية المحاكمعن طريق  والتوفيق، طةاوالوسـعن طريق التحكيم  تسوية المنازعات -3 
 .المنازعاتللفصــــل فى هذه 

 

 

 

 

 

 

 

 2021، حق الامتياز في مصردراسة نظام ، المبادرة المصرية لأصلاح مناخ الأعمال "إرادة" .2

 



 

82 

 

 القطاعاتأنشطة الامتياز في مصر على 
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 بالمقارنة بين الولايات المتحدة ومصر متيازالعائد الاقتصادي للا
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 بالمقارنة بين الولايات المتحدة ومصر متيازالعائد الاقتصادي للا
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 م(2020)أفضل الدول الجاذبة لحقوق الامتياز عالمياً خلال عام 
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 1السعودية واقع الامتياز التجاري في المطلب الثاني: 

ري تخضع لأحكام الوكالة التجاري متياز التجاانت عقود الاك في المملكة العربية السعودية
اللائحة  ذهعقد الامتياز التجاري بأحكام خاصة وكانت هها قد اختصت حديثاً أنلا إ ،سابقاً 

 :يلي لتي تضمنت ماو ا م(2020) متياز التجاري لعامالتنقيذية لنظام الا

 .فصاح ومتطلباتهاجراءات القيد والإإ .1
 .متيازاتفاقية الا .2
 .متياززل عن اتفاقية الاالتنا .3
 .التعويض .4
 1 .أحكام العامة .5

وقرار ( 22م/ )صدر نظام الامتياز التجاري بالمملكة العربية السعودية بالمرسوم الملكي رقم 
لم يكن  جدير بالذكر أنه قبل ذلكالو  (ه9/2/1441)وبتاريخ ( 122)مجلس الوزراء رقم 

المملكة، وإنما تم إخضاعه لنظام الوكالات التجارية بموجب في للامتياز التجاري  هناك نظاماً 
الذي أوجب قيد عقد الامتياز ( ه09/1412 /17) تاريخ( ب1012) زير التجارة رقمقرار و 

 .التجاري في سجل الوكالات التجارية

فصاح، عن شروط منح الامتياز، القيد والإمادة تحدثت في مجملها ( 27) وجاء النظام في
الاتفاقية، التنازل عن دنى للبيانات الواجب تضمينها في الأ التزامات أطراف الاتفاقية، الحد

كما عرف النظام ، التعويضات خيراً أو  ،هاؤ و انقضاأ نهاؤهاإ، تجديد الاتفاقية ،الاتفاقية للغير
 .كل من الامتياز التجاري ومانح الامتياز

 

 

 

 

، السعودية ABHA CHAMBERالغرفة التجارية الصناعية في السعودية، مركز البحوث والمعلومات،  .1
 الكتروني، بحث 2021
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 ي نجاح الامتياز التجاري بهاوتتميز المملكة بوجود عدد من المقومات التي تساعد ف. 
 :أهمها في

 م والقوة الشرائية التي يتمتع بها أفراد المجتمعلائعدد السكان الم. 
 متيازدارية للمستثمر السعودي، والتي تساعده في الحصول على الاالقدرة المالية والإ. 
 عدد المناطق واالنتشار والتنوع في أسواق المملكةاتساع مساحة وت. 
  نجاح وتطور الأعمال توفر البنية الاساسية والخدمات المساندة، والتي تساهم في

 .ستثماريةالتجارية والا
 ،وماتوفره الحكومة من دعم وتشجيع واستقرار وجود عديد من البنوك العالمية والمحلية 

نجاحات اقتصادية بارزة أهمها: منح بعض للقطاع الخاص، مما أدى لتحقيق 
المطاعم السعودية الشهيرة الامتيازات داخل وخارج المملكة على غرار الشركات 

 .العالمية
 توافر العمالة باختالف أنواعها وأنماطها. 

%( 28) شكلت أنشطة تشغيل المطاعم وتقديم الوجبات م(2014) لدراسة أعدت في عام ووفقاً 
ثم %( 20) بالمملكة، وتلتها أنشطة توزيع الملابس الجاهزة بنحو متيازلاجمالي أنشطة اإمن 

لكل  %(3،1)علان بنسبة شغيل أعمال الدعاية والإوالحلوى وت المثلجاتتشغيل محلات 
 .منهما

 

 

 

 

  

 

السعودية ، ABHA CHAMBER، مركز البحوث والمعلومات، في السعوديةالغرفة التجارية الصناعية  .2
 الكترونيبحث ، 2021

  )abhacci.org.sa(الغرفة التجارية الصناعية بأبها :رابط الكتروني

https://www.abhacci.org.sa/ar/Pages/default.aspx
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الأنشطة التي حصلت على عقود الأمتياز بالمملكة السعودية حتى منتصف عام 
2014 

 
، دراسة ميدانية على الشركات الوطنية متيازالمنظمات السعودية للامحمد القحطاني، مقومات تأهل  المصدر: د. 

 .مارس 1ع، 37،الممنوحة، المجلة العربية لإلدارة، مج
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 الخاتمة
باعتباره أحد  ،متيازالجوانب القانونية لعقد الا أهم تم تناول من خلال الدراسة السابقة

. إلا سابقاً  لعربيتشريع ااهتمـام الفقـه والمـن كبيـرا ً  اً بالعقود المستحدثة التي لم تنل نـصي
. سائر العقود التجارية وعقود التجارة الدوليةود اهتمت به ليصبح كن أهمية تلك العقأ

والذي  ،متيازتمهيدي يتناول ماهية عقد الا فصلوقد تم التمهيد لهذه الدراسة مـن خـلال 
حيث تعددت التعريفات التي  ،متيازإلقاء الضوء على مفهـوم عقد الا فيه الباحث حاول

سواء كان  ،لطبيعة الوجهة التيُ ينظر بها إلى العقد تبعـاً  متيازقيلت في شأن عقد الا
. كما هة قانونية يشوبها صبغة اقتصاديةينظر إليه من وجهة قانونيـة بحتة أم من وج

  .وأنواعه متيازالتمهيـدي صور عقود الا الفصلتناول 
ركانه من خلال فهم خصوصية ذلك العقد والبحث عن ألى ومن ثم ذهبت الدراسة إ

فيها من  مام كل من طرفي التعاقد فيه التي تميز ذلك العقدتحديد خصائصه والتزامات 
تتمثل بدفع  له فحقوق مانح الفرنشيز والتي تشـکل التزاماً على الممنوح ،حقوق وواجبات

ن إجمالي الدخل التي يدفعها ومن ثم دفع مقابل دوري يمثـل نسـبة مـ مادي ،مقابل
الممنوح مقابل الانتفاع بالعلامة التجارية والمعرفة الفنية الخاصـة بالمانح، والالتزام 

الالتزام بالتمون الحصـري مـن المانح،  كذلكبالمحافظة على سرية المعرفة الفنية، 
يته والالتـزام والالتزام بالخضوع والامتثال لأوامر المانح من خلال الإعلان عن استقلال

بالتحسينات التي تطرأ، والالتزام بالتعاون للدفاع عن الحقوق الفکرية والالتزام بتسويق 
وضرورة المحافظة على  الالتزام بعـدم تسـويق منتجـات منافسة، كذلكمنتجات المانح، 

  ج.جودة المنت
على المانح فتتمثل في الالتزام بالإعلام في الفترة  زاماً لأما حقوق الممنوح له التي تعد 

الالتزام بنقل المعرفة الفنية،  كذلك السابقة للتعاقد، والالتزام بنقل المساعدة التقنية،
الالتزام بنقل التحسينات، والالتزام بالبيع الحصري و  والالتزام بنقل العلامات الفارقة،

 .انوالتموين الحصري، وضرورة الالتزام بالضم
 محلية بلأضافة الى دراسة دراسة جراءإلى إ هذا البحث الباحث من خلال تمكنقد و 

ليه ذلك العقد مما توصل إفي عدة دول عربية  متيازواقع الامقارنة من خلال عرض 
 .من أهمية اقتصادية وقانونية
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 مكن من خلال الدراسة استخلاص النتائج التالية:وقد أ
 :النتائج

هو من العقود التجارية التي أوجدها الفرنسيون، ولكن بالرغم من ذلك كان الانتشار  متيازلاا .1
 .الفعلي لهذه العقود في الولايات المتحدة الأمريكية

الاقتصادية  لأصحاب الأنشطةأحد المعاملات العقديـة الحديثـة التـي تـسمح  متيازيمثل عقد الا .2
باء تحمل أية أع يـدة وتوزيع وبيع منتجاتهم دون ة ذات الشهرة بالولوج إلى أسـواق جدحالناج
 ،. وذلك من خـلال التـرخيص لبعض الأشخاص باستخدام العلامة التجارية لأنشطتهممالية

فهو يساعد المانح على ، أهمية كبيرة بالنسبة لأطرافه متيازفلعقد الا، واستغلال المعرفة الفنية
الممنوح من اسم المانح وشهرته مما يوفر عليه الجهد وفي المقابل يستفيد ، توسيع دائرة نشاطه

 والوقت.
والترخيص  أو عقد السماحاتفاقية امتياز كأن يطلق عليها  متيازالاناك مصطلحات كثيرة لعقد ه .3

 (franchise)لمصطلح لى المعنى الفعلي إد محاولات للوصول مجر  نهاأ والتي تبدو ،التجاري 
 في اللغة العربية. مقابللمعناها كلمة أو مصطلح لايوجد الذي 

نما جميع التعاريف المذكورة أتت على ذكر جوهر ذلك العقد من إ متيازلالايوجد تعريف واحد ل .4
تقديم المعرفة الفنية والعلامة التجارية والتدريب وغيرها مما يميز ذلك العقد ويجعل له طبيعة 

 التجارية.قانونية خاصة تفرقه عن سائر العقود 
كما أنه يعد  ،وني يحكمهامن العقود غير المسماة التـي لا تخـضع لتنظـيم قان متيازيعد عقد الا .5

 .د المعاوضة الملزمة للجانبينمن عقو 
على عاتق الفقه  متيازالاإيجاد حلول قانونية للمشاكل التي تقع عند تنفيذ عقود  ءوقع عب .6

 .الدول العربية معظمفي  قانونية خاصة به قواعدوالقضاء وذلك بسبب عدم وجود 
السعودية التي نظمت  مثل متيازتنظيم قوانين محلية خاصة بعقود الابالدول العربية قامت بعض  .7

التي اختصت تلك العقود بتعريفات واضحة  مصرو  .شامل ضمن لائحة تنفيذية خاصة قانون 
 .ومشروع قانوني ينظم تلك العقود

 وجدتأن  إلاالتجارية،  العلامةفي السابق كان يحظر استعمال حقوق الملكية الفكرية لغير مالك  .8
من الممكن بيع وشراء المعرفة  وأنهستعمال حقوق الملكية الفكرية، معظم التشريعات تسمح با

 .ةالتي ساهمت بانتشار الفكر  متيازإلى عقود الاالفنية والتقنية، ويعود الفضل في ذلك 



 

91 

، كما أنها هي التي تجعل العقد ذو طبيعة استثنائية، بل متيازالاعرفة الفنية هي جوهر عقد الم .9
 .من هذا العقد نحلالبالاخر من المعرفة الفنية يسمح للطرف الآإن خلو العقد 

علام قبل التعاقد، أو الالتزام السابق لإا، كالالتزام بالمانحهناك التزامات تقع على عاتق . 10
 .التعاقد، وذلك عكس العقود الأخرى التي تنتج أثرها لحظة إبرامهاعلى 

( 34) رقم القانون التسجيل بموجب  شروط وأحكامفي سورية  متيازالاعقود  تطبق على. 11
لمتعلق بتسجيل الشركات أو المؤسسات أو الهيئات التي يقع مركزها الرئيسي م( ا2008لعام )

وبما أن القوانين  متيازبالاوجود قـانون خـاص لعدم خارج أراضي الجمهورية العربية السورية 
 يتم التعامل مع اتفاقيات الامتياز علىبالتالي و  ،متيازللاتقدم تعريفاً خاصاً  المعمول بها لا

دمة مانح الامتياز قد يعاني من الحماية التعاقدية المقن ت التجارية، فإات الوكالاغرار اتفاقي
 .في بعض الحالات للوكلاء

 جراءاتإبهتم الوكالات الأجنبية في سوريا ا عقود  المعني بتسجيلأن التنظيم القانوني  . وجد12
نقضاء العقد والتزامات الممنوح له في الخاصة با جراءاتالإ والعديد منوالتسجيل  صاحالإف

 لمولكنه  ،للوكالة ابطوكذلك عدة شروط وضو احترام شروط المانح وهي من أساسيات العقد 
بين كل من المانح مثل النزاعات القائمة تفصيلات ذلك العقد  ىيتطرق كثيراً في باب العقوبات إل

تكون المحاكم ) والتي تقول: (59المادة )م( 2008( لعام )34)القانون رقم  بينلكن ، لممنوح لهوا
 .(السورية صاحبة الاختصاص في كل نزاع ينشأ عن تطبيق هذا القانون 

ختص تلك العقود افي العديد من الدول العربية أن القانون المنظم للعقود الأجنبية وجد  .13
 متيازالمسمى القانوني الأصيل لتلك العقود مثل الا ولم يذكرمسمى الوكالات التجارية الأجنبية، ب

وعقد  متيازختلاف الجوهري بين كل من عقد الاا سابقاً الاوقد بين  أو اتفاقية امتياز وغيرها 
 .الوكالة التجارية

لفنية والتي تعتبر على ذكر عنصر المعرفة ا يأتلم  م(2008)لعام  (34)رقم  القانون  أن .14
 .يبرم العقد لادونها قد من جوهر العقد، ف
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 :التوصيات    

هذا العقد للوصول إلى المعنى الفعلي ل بسبب ظهور العديد من التسميات في محاولة .1
 "الفرنشايز" وهو اعتماد مصطلح قانونيالعربي عامة والسوري خاصة بالمشرع  يأمل

(Franchise)  وذلك بسبب  ،وغيره التجاري  الامتيازمن  بدلاً متعارف عليه دولياً كما
 على ذلك المسمى. والمستثمرين اعتماد العديد من الدول

بسبب عدم وجود نظام  متيازقوانينها الوطنية على عقود الا أن الدول تطبق يجد الباحث .2
، وهو أمر خطير قد يصل إلى الخروج عن إرادة المتعاقدين، لذلك الامتياز خاص لعقود

تسليط الضوء  يتمأن  ، كما يأمل الباحثمتيازيجب إصدار تشريع خاص ينظم عقود الا
بيان تعريفها و المختصة ل المراكز خلالعلى هذا النوع من العقود التجارية، وذلك من 

 .الأخرى عن العقود  واختلافهاأهميتها 
تبني  خلالالمشرع السوري بضرورة توفير مناخ استثماري متنوع من يوصي الباحث  .3

للدولة، وخاصة بعدما أثبت  الاقتصاديلما له من أهمية في رفع المستوى  متيازنظام الا
الولايات المتحدة وفرنسا وصولًا من  ءاً هذا النظام نجاحه في الدول التي تتعامل معه بد

 .العربية السورية بالجمهورية إلى الدول العربية انتهاءً 
في الدول العربية  تيازممحلي خاص بالا تشريع قانونيأن يكون هناك يوصي الباحث ب .4

التي  الدول العربية بلممكلة العربية السعودية وبعضأسوة  ،خاصة عامة وفي سورية
ومتلقي تزامات بين مانحي بحيـث يوفر وضوحاً في الحقوق والالنظمت ذلك العقد 

كما يجب أن يعالج القانون الشامل  ،المكونات الرئيسية لههي  على أن تكون ، الامتياز
 :القانوني في النواحي التاليةالغموض 

 اتفاقية الامتياز نفسها. 
 فصاحوثيقة الإ. 
 هاء العقدإنجراءات إ. 
 ترتيبات تسوية النزاعات. 
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 :هذا الصدد لدينا بعض المقترحات آملين من المشرع الأخذ بها وفي

 .متيازأن يكون هناك وثيقة قانونية تستخدم لتوضيح شكلية وديباجة عقود الا .أ
من شأنه أن يرفع الأهمية الاقتصادية  متيازلائحة تنفيذية خاصة بنظام الاأن وجود  .ب

 لتلك العقود والتشجيع على التعامل بها.
إذا كان العقد مبرماً لمدة غير محددة، يقتضي اشتراط الإنذار ضمن مهلـة مقبولـة قبـل  .ت

 .المطالبة بفسخ العقد
الذي تعاقد بتنفيذه طوال فترة العقد، منع الممنوح له من القيام بنشاط منافس للنشاط  .ث

كـذلك منعه من مزاولة أي نشاط مشابه بعد انقضاء مدة العقد إلا في حال انتهاء المدة 
 .المحددة

النص على التزام قانوني بالمحافظة على سرية المعرفة الفنية بعد انتهاء التعاقد، وذلك  .ج
 .متيازبغية الحفاظ على تميز صاحب الا

في حال انتهاء العقد على مصير المخزون والآليات التابعة  ق مسبقاً أن يتم الاتفا .ح
شراء المؤسسة في حال بيعها على للمؤسسـة، ذلك بأن يكون للمانح حق الافضلية في 

 .غيرهألا يقـل السـعر المقدم من قبله عن أي سعر آخر مقدم من 
في  اليهإالجهة التي يتم اللجوء مع بيان  ،تسوية النزاعل منهجاً  متيازأن يتضمن عقد الا .خ

 .حالة النزاع والقانون الواجب التطبيق
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 :قائمة المراجع

 :الكتب

 2006، منشورات الحلبي الحقوقية، دراسة في القانون المقارن  الفرنشايز، نعيم، د.مغبغب ،
 لبنان

 :كتب الكترونية
 الجامعة الافتراضي السورية  ،قانون الأعمال ،د.محمد ،يوسف، د.أمل ،شربا. 
 (2018) ،الجامعة الافتراضية السورية ،القانون التجاري ،د.محمد سامر ،عاشور. 

 :العلمية الدراسات

  فلسطين، جامعة النجاح الوطنية، واثاره متيازعقد الا، دعاء طارق ، البشتاوي ،
(2008.) 

 دمشق، كلية الحقوق ، لمحة عامة حول العقد، فواز، د.صالح.  
 كلية ، جامعة قطر، دراسة مقارنة، الفرنشايزالطبيعة القانونية لعقد ، عائشة، الهيدوس

 القانون 

 :المراجع الالكترونية

 (errada.gov.eg/ar)  )هي مبادرة مبادرة إصلاح مناخ الأعمال في مصر )إرادة
  .م(2008)وطنية تأسست في عام 

 (abhacci.org.sa) 
 )franchester.com/ar ) فرانشستر الاستشارية هي شركة رائدة في مجال شركة

 .تطوير وإدارة الامتياز التجاري والاستشارات المتعلقة به
 )franchisecenter.sa ) هو مركز تم إنشاؤه مركز الامتياز التجاري في السعودية

بناءً على قرار مجلس الوزراء لتحقيق عدة مهام، تهدف إلى تعزيز مفهوم الامتياز 
 .الأفراد والمنشآت الصغيرة والمتوسطة وتمكينهم من تبنيها التجاري لدى
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 :أبحاث ونشرات الكترونية

 "دراسة نظام حق الامتياز في مصر، المبادرة المصرية لأصلاح مناخ الأعمال "إرادة ،
 م(.2021)

 مركز البحوث والمعلومات، الغرفة التجارية الصناعية في أبها ،ABHA 
CHAMBER ، م(.2021)السعودية ، الامتياز التجاري 

 مرجع الكتروني، مقال منشور ،almadanilaw.com ،المدني للمحاماة. 

 

 

 :مراجع أجنبية

 IFA | Franchise Organization ،Opportunities ،& Education 
 Franchising | Egyptian Franchise Development Association (EFDA) 

 

 :مصادر القوانين والأنظمة

  م(2007)مجموعة القوانين والمراسيم الصادرة لعام  -الموقع الرسمي لرئاسة مجلس الوزراء 
  م(2008) مجموعة القوانين والمراسيم الصادرة لعام -لرئاسة مجلس الوزراء الموقع الرسمي 
 المجموعة الالكترونية للتشريعات الصادرة في الجمهورية العربية السورية 

(pministry.gov.sy) 
 مديرية ، الموقع الرسمي لوزارة الاقتصاد والتجارة الخارجية في الجمهورية العربية السورية

 .التجارة الخارجية
  وزارة الاقتصاد والتجارة الخارجية | الوكالات الأجنبية تسجيل الوكالة التي تمنحها الشركة

  (syrecon.gov.sy) سسة أو الشركة السوريةالأجنبية إلى المؤ 
 

 

https://www.franchise.org/
https://www.efda.org.eg/index.php/about-franchising
https://www.pministry.gov.sy/contents/12427/%D9%85%D8%AC%D9%84%D8%AF%D8%A7%D8%AA-%D8%A7%D9%84%D9%82%D9%88%D8%A7%D9%86%D9%8A%D9%86-%D9%88%D8%A7%D9%84%D9%85%D8%B1%D8%A7%D8%B3%D9%8A%D9%85
https://www.pministry.gov.sy/contents/12427/%D9%85%D8%AC%D9%84%D8%AF%D8%A7%D8%AA-%D8%A7%D9%84%D9%82%D9%88%D8%A7%D9%86%D9%8A%D9%86-%D9%88%D8%A7%D9%84%D9%85%D8%B1%D8%A7%D8%B3%D9%8A%D9%85
https://syrecon.gov.sy/?page=show_det&category_id=108&id=327&keyword=%D8%AA%D8%B3%D8%AC%D9%8A%D9%84+%D9%88%D9%83%D8%A7%D9%84%D8%A9&lang=ar
https://syrecon.gov.sy/?page=show_det&category_id=108&id=327&keyword=%D8%AA%D8%B3%D8%AC%D9%8A%D9%84+%D9%88%D9%83%D8%A7%D9%84%D8%A9&lang=ar
https://syrecon.gov.sy/?page=show_det&category_id=108&id=327&keyword=%D8%AA%D8%B3%D8%AC%D9%8A%D9%84+%D9%88%D9%83%D8%A7%D9%84%D8%A9&lang=ar
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                                                   الملحق الأول                                      
 

 

  2008لعام  34رقم القانون                            

  بتسجيل الشركات أو الهيئات أو المؤسسات  المتعلق                                  

 مركزها الرئيسي خارج أراضي الجمهورية العربية السورية يقع التي                                  
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 م(.2008)مجموعة القوانين والمراسيم الصادرة لعام  -: الموقع الرسمي لرئاسة مجلس الوزراء المصدر
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 الملحق الثاني                                                                                     
 

 

 

         

 أحكام وقوانين الوكالة التجارية المنظمة            

 في قانون التجارة السوري 

 م(2008( لعام )33)رقم 
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 2007مجموعة القوانين والمراسيم الصادرة لعام  -الموقع الرسمي لرئاسة مجلس الوزراء  :المصدر

  )pministry.gov.sy(ية السوريةالمجموعة الالكترونية للتشريعات الصادرة في الجمهورية العرب

 

https://www.pministry.gov.sy/contents/12427/%D9%85%D8%AC%D9%84%D8%AF%D8%A7%D8%AA-%D8%A7%D9%84%D9%82%D9%88%D8%A7%D9%86%D9%8A%D9%86-%D9%88%D8%A7%D9%84%D9%85%D8%B1%D8%A7%D8%B3%D9%8A%D9%85
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 المقابلة المفتوحة                                   
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 .يرجى تقديم لمحة تعريفية عن مديريتكمالسؤال الأول: 

 .يرجى التعريف بموقعكم الوظيفي والمهام المرتبطة بكم في المديريةالسؤال الثاني: 

 ؟الخدمات التي تقدمها مديريتكم ماالسؤال الثالث: 

 ؟وتوثيقهاليكم لتسجيلها تعامل مع عقود الامتياز المقدمة إكيف يتم الالسؤال الرابع: 

 ما إجراءات خدمة تسجيل وكالة أجنبية.؟السؤال الخامس: 

علامنا بكل من الأنظمة والتشريعات المعتمد عليها في مديريتكم السؤال السادس: الرجاء إ 
 .والتي تعنى خاصة بكل من عقود الامتياز التجاري أو الوكالات الأجنبية

متيازات الممنوحة من الخارج مع السؤال السابع: كيف يتقاطع مسار إجراء تسجيل الا
 ؟مديريتكم

 ؟خرى معنية بتسجيل وتوثيق عقود الامتياز التجاري السؤال الثامن: هل يوجد جهات أ

متياز تجاري من على تفويض أو عقد امتطلبات تسجيل شركة حاصلة  السؤال التاسع: ما
 ؟شركة أجنبية تقع خارج أراضي الجمهورية العربية السورية

العاشر: نظراً لعدم وجود لائحة تنفيذية أو تشريع خاص يعرف الامتياز التجاري السؤال 
الصعوبات التي  تملة التي تواجهها مديريتكم وماالمشاكل الحالية أو المح ما، بماهيته

 ؟يواجهها الحاصلين على الامتيازات الخارجية عند التسجيل

وكالة لشركة مؤسسة خارج خارجية )متيازات التجارية الالسؤال الحادي عشر: ما نسبة الا
 م(2024)الأراضي السورية( خلال سنة 
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 3 ملخص
 5 مشكلة الدراسة
 6 أهداف الدراسة

 6 أهمية موضوع الدراسة
 7 محددات الدراسة
 7 منهجية الدراسة

 7 حدود الدراسة
 8 الدراسات السابقة

 9 الفصل الأول:الإطار التمهيدي
 9 المقدمة
 11 الأول:مفهوم الامتياز التجاري  المبحث

 13 المبحث الثاني: لمحة تاريخية عن نشأة الامتياز
 16 المبحث الثالث:تعريف عقد الامتياز

 23 المبحث الرابع: أهمية الامتياز التجاري 
 27 المبحث الخامس: أنواع عقود الامتياز

 31 المبحث السادس: نماذج عقود الامتياز
 33 الإطار النظري الفصل الثاني: 

 33 المبحث الأول: الأطراف المعنية بالامتياز
 33 المطلب الأول: أطراف عقد الامتياز التجاري 

 35 المطلب الثاني: الشروط المطلوبة في مهنة الممنوح له
 35 المطلب الثالث: المصلحة المشتركة

 36 المبحث الثاني: الالتزامات التعاقدية لطرفي عقد الامتياز
 36 المطلب الأول: التزامات المانح

 40 المطلب الثاني: التزامات الممنوح له
 46 المبحث الثالث: الطبيعة القانونية لعقد الامتياز التجاري 
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 46 المطلب الأول: خصائص عقد الامتياز التجاري 
 50 للامتياز المطلب الثاني: التكييف القانوني

 53 التجاري عن عقد الوكالة التجاريةالمطلب الثالث: تفريق عقد الامتياز 
 59 المطلب الرابع: التشريعات الخاصة بالامتياز

 60 المبحث الرابع: إبرام عقد الامتياز
 60 المطلب الأول: اتفاقية الامتياز

 61 المطلب الثاني: أهمية تسجيل عقود الامتياز لدى وزارة الاقتصاد والتجارة
 62 الامتيازالمبحث الخامس: انقضاء عقد 

 62 المطلب الأول: أسباب انقضاء عقد الامتياز
 66 المطلب الثاني: الآثار المترتبة على انتهاء عقد الامتياز

 68 العملي الإطارالفصل الثالث: 
 68 المبحث الأول: المقابلة المفتوحة
 68 المطلب الأول: الحالة المدروسة

 77 على الاقتصاد المحليالمبحث الثاني: تأثير الامتياز التجاري 
 79 المبحث الثالث: تجارب بعض الدول العربية

 79 المطلب الأول: واقع الامتياز التجاري في مصر
 86 المطلب الثاني: واقع الامتياز التجاري في السعودية

 89 الخاتمة
 90 النتائج

 92 التوصيات
 94 قائمة المراجع
 96 الملحق الأول
 110 الملحق الثاني
 115 الملحق الثالث
 119 نهاية المشروع
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